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ОТ РЕДАКЦИИ

Строители – удивительный народ. 
Даже в древние времена умудрялись 
они построить такое, что ни в сказке 
сказать, ни пером описать. Вспомните 
египетские пирамиды, вокруг их созда-
ния  до сих пор ходит множество легенд. 
А гигантские арены, помнящие великих 
цезарей? Они стоят до сих пор и не ду-
мают разрушаться. Кстати, именно в 
Древнем Риме начали применять бетон 
– материал, по тем временам, иннова-
ционный. 

С тех пор многое изменилось. По-
явились новые технологии, в том числе,  
проникающая гидроизоляция, способ-
ная навечно защитить изобретенный 
римлянами бетон. Но самое главное  
осталось неизменным – и сейчас есть  
настоящие строители, которые тру-
дятся на совесть и строят на века. Во 
всех уголках земного шара возводят они 
комфортные жилые дома и подпираю-
щие небо высотки. И через сотни лет 
эти объекты встанут в один ряд с гран-
диозными сооружениями прошлого.

Редакция «Сухого закона» от всей 
души поздравляет строителей с про-
фессиональным праздником. Пусть в 
жизни каждого из Вас будут объекты, 
достойные Книги рекордов Гиннеса! А 
мы – по традиции – напишем о них на 
страницах журнала.

Редакция:
автор проекта: 
Игорь ЧЕРНОГОЛОВ 
шеф-редактор: 
Алена ЧЕРНОГОЛОВА (personal@penetron.ru)
выпускающий редактор: 
Татьяна Слободяник (cz@penetron.ru)
build-редактор: 
Ирина ГРИГОРЬЕВА  (moscow@penetron.ru)
литературный редактор: 
Анастасия КОНСТАНТИНОВА (anastasia@penetron.ru)
текст:
Ирина Лутфиева (pressa@penetron.ru)
Евгений Каблуков (pr@penetron.ru)
дизайн, верстка: 
Татьяна Елисеева (eliseeva@penetron.ru)
корректор: 
Лариса ПАШКОВА

Распространение:
– союзы  инженерных и научных организаций
– региональные отделения Союза архитекторов
– строительные  предприятия
– проектные  институты и организации
– правительства областей
– администрации городов
– торгово-промышленные палаты
– общественные организации малого и среднего бизнеса
– палаты  товаропроизводителей
 – отраслевые выставки, конференции, семинары
– собственники и управляющий менеджмент крупных предприятий  

Профессиональное издание 
о гидроизоляционных материалах и технологиях защиты от воды.

Издается с 2004 года

На обложке:  жилой комплекс 
премиум-класса «Шах-Намэ», г. Одесса, Украина. 

Поставка материалов и технические консультации – 
ООО «Пенетрон-Одесса». 

Выполнение гидроизоляционных работ –  
ООО «Прогресс-Строй» (г. Одесса)

и организаций во всех субъектах Российской Федерации, в 
Украине, Беларуси, Казахстане, Туркменистане, Армении, Грузии, 
Азербайджане, Киргизии, Таджикистане, Молдове, Приднестровье, 
Узбекистане, Монголии, Эстонии, Латвии и Литве
путем адресной рассылки руководителям.
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Встреча с Послом США 
11-12 июля, в связи с открытием промышлен-

ной выставки «Иннопром», Екатеринбург посетил  
посол США в России Майкл Макфол. 

Визит г-на Макфола был связан также с перспективами 
сотрудничества Свердловской области и США. Встреча с 
бизнесменами, ведущими свою деятельность с американской 
стороной, прошла в одном из лучших отелей Екатеринбурга в 
формате делового ланча. Майкл Макфол общался с руковод-
ством «Урал Боинг Мануфэктуринг» и ГК «Пенетрон-Россия». 

Игорь Черноголов представил послу планы развития ком-
пании, сообщил о масштабной реконструкции завода гидро-
изоляционных материалов Пенетрон, в результате которой 
мощность производственной линии значительно увеличится. 
Посол искренне поблагодарил главу холдинга за работу и по-
желал дельнейших успехов компании.

Чем сложнее путь, 
тем выше результат 

12-15 июля в Екатеринбурге Группа компаний 
«Пенетрон-Россия» приняла участие в «ИННОПРО-
МЕ-2012», которому в этом году присвоен статус 
главной промышленной выставки страны. 

Теперь форум проходит при поддержке Правительства 
Российской Федерации. Его посетили премьер-министр РФ 
Дмитрий Медведев и почти 60 чиновников федерального пра-
вительства. Сумма контрактов, заключенных в этом году на 
«Иннопроме», составила 186 млрд. рублей. По мнению пре-
зидента холдинга «Пенетрон-Россия» Игоря Черноголова, фо-
рум такого формата очень нужен городу. Он дает возможность 
установить деловые контакты с представителями власти раз-
личного уровня, а также с российскими и зарубежными  пред-
принимателями. Поразительно созвучны политике Пенетрона  
оказались  слова,  сказанные гостями  выставки – гуру мирового 
бизнеса. Гай Кавасаки, идеолог компании Apple, заявил: «Необ-
ходимо верить в свое дело и не слушать тех, кто сомневается в 
вашем успехе. Чем сложнее путь, тем выше будет  результат. 
Не нужно бояться мыслить по-другому». А самый успешный 
промышленный дизайнер мира Карим Рашид отметил, что це-
лью любой работы должен быть посыл сделать мир удобнее.
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Знай наших!
 Коммерческий директор дилерской компании  

«Вемакс» (г. Кременчуг) Виталий Островский 
стал  серебряным призером  на Чемпионате мира 
по пауэрлифтингу в г. Орландо, штат Флорида 
(США).

С 1 по 8 июля в США прошел чемпионат мира по пауэр-
лифтингу среди людей с нарушением зрения. В нем прини-
мали участие около 70 спортсменов из более чем 15 стран 
мира, в том числе, Украины, России, США, Ирана, Турции, 
Австралии, Германии, Австрии, Бразилии. В составе сбор-
ной команды Украины выступал мастер спорта междуна-
родного класса Виталий Островский. В состязаниях он за-
воевал две серебряные медали в категории 125+ за победу 
в троеборье (приседание 310 кг, жим лежа 217,5 кг, стано-
вая тяга 260 кг) и жиме лежа (217,5 кг). Ранее Виталий уж 
трижды завоевывал серебро на чемпионатах такого уров-
ня. Коллектив ГК «Пенетрон-Россия» поздравляет чемпио-
на и желает Виталию Островскому дальнейших побед!
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Слева - В. Островский

И. Черноголов и вице-премьер РФ А. Дворкович
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Россия на Святой земле    
Российский центр науки и культуры открыли  

в Вифлееме Президент России Владимир Путин и 
глава Палестинской администрации Махмуд Аббас. 

Одна из открывшихся экспозиций центра посвящена  
общенациональной программе в «Кругу семьи», участни-
ком которой является Группа компаний «Пенетрон-Россия». 
Художественный руководитель программы,  известный рос-
сийский актер  Валерий Золотухин презентовал ее двум по-
литическим лидерам.  

Звезда по имени Солнце
К 50-летию  легендарного рок-музыканта  Викто-

ра Цоя в Екатеринбурге была открыта стена памяти.  
Желание увековечить память о лидере отечественного 

рок-движения  в столице уральского рока – вполне логично.  
Разрешение местных властей на реализацию проекта полу-
чила инициативная группа, в которую входили сотрудники 
холдинга «Пенетрон-Россия», известного своими социаль-
ными проектами.  Место для создания мемориала было вы-
брано не случайно: это подземный переход под центральной 
улицей города, где традиционно собирается неформальная 
молодежь.  В данном случае переход является символом 
передачи  от поколения к поколению тех идей, о которых пел 
Виктор Цой. Это символ движения, развития, постоянных 
перемен к лучшему. 

Семинар в «Амбассадоре»   
В Санкт-Петербурге прошел научно-технический 

семинар на тему «Обеспечение качества и долго-
вечности гидроизоляции бетонных и железобетон-
ных конструкций». 

По приглашению ООО «Пенетрон» (дилера ГК «Пене-
трон-Россия» по СЗФО) в уютной атмосфере отеля «Ам-
бассадор» собрались проектировщики, специалисты  бе-
тонных заводов, инвесторы. Кроме обсуждения основных 
тем – гидроизоляция на стадии бетонирования, типовые 
решения устройства гидроизоляции, технология гермети-
зации статических и динамических трещин методом инъ-
ектирования, участникам семинара представили новые 
материалы.  В ходе живой дискуссии были затронуты раз-
личные вопросы, нередко возникающие при проектирова-
нии, строительстве и эксплуатации объектов, в том числе, 
вопрос экономической целесообразности применения ги-
дроизоляционной добавки «Пенетрон Адмикс» для произ-
водства сульфатостойкого  бетона. 

Вечные ценности
В канун празднования дня семьи в Екатеринбур-

ге установлен памятник Святым Петру и Февронии, 
покровителям влюбленных.

В торжественной церемонии приняли участие Владыка 
Екатеринбургский и Верхотурский Кирилл, известная актри-
са и президент программы «В кругу семьи» Ирина Алферо-
ва. Она вручила награды тем, кто способствовал  возведе-
нию монумента на уральской земле. В их числе – глава  ГК 
«Пенетрон-Россия» Игорь Черноголов. В ответном слове 
президент холдинга отметил: «Уверен, посещение памят-
ника благоверным Петру и Февронии станет новой культур-
ной традицией для горожан. Смысл, который несут в себе 
образы благоверных, – а это любовь, семья, верность, – 
вечные ценности».
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И. Черноголов на открытии стены памяти

М. Аббас и В. Путин



И.Черноголов и г-н Аль Даббах, 
представитель правительства Республики Ирак
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Русский Давос: 
планы и перспективы

Главное бизнес-событие года предостав-
ляет предпринимателям уникальную воз-
можность – на одной площадке установить 
деловые контакты с представителями прави-
тельственных кругов разных стран, а также 
крупнейшими российскими и иностранными 
бизнесменами. Этому способствует и про-
грамма мероприятия, и сама организационная 
структура форума.

В этом году в работе русского Давоса, как 
теперь нередко называют ежегодное питер-
ское собрание, приняли участие 5000 чело-
век, в том числе официальные делегации из 
77 стран мира. Престижность форума поддер-
живается обязательным личным присутстви-
ем на нем первого лица государства. Именно 
поэтому заключение многомиллионных кон-
трактов на данной  площадке приобретает 
особое значение. Стоит отметить, что в 2012 
году сумма подписанных в Санкт-Петербурге 
соглашений  превысила 360 млрд. рублей. 

Президент ГК «Пенетрон-Россия» Игорь 
Черноголов провел на форуме целый ряд 
блиц-встреч. Михаил Прохоров, Олег Де-
рипаска, Сергей Шойгу, Анатолий Чубайс, 
Николай Швец – далеко не полный пере-
чень vip-персон, с которыми общался глава 
холдинга в ходе мероприятия. Важные пере-
говоры были проведены с представителем 
правительства Республики Ирак г-ном Аль 
Даббахом. Во время работы форума состо-
ялся большой  прием у губернатора Санкт-
Петербурга, где  деловое общение продол-
жилось в неформальной обстановке.

По оценке главы ГК «Пенетрон-Россия», 
подобные мероприятия чрезвычайно полезны 
для продвижения бизнеса, а экономический 
форум в Санкт-Петербурге – в особенности. 
Огромное количество участников и возмож-
ность делового общения с первыми лицами 
крупнейших компаний открывает перед пред-
принимателями любого уровня новые пер-
спективы сотрудничества.

21-23 июня 2012 года в Санкт-Петербурге глава холдинга «Пенетрон-Россия» Игорь Черноголов 
принял участие в  работе XVI Международного экономического форума.

Выступление президента России В. Путина

А. Чубайс и И. Черноголов
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Одним из инструментов, способствующих развитию бизнеса на современном этапе, яв-
ляется лизинг. Сегодня с помощью представителей лизинговых компаний мы попробуем  
разобраться, в чем отличие лизинга от кредита и какие выгоды получает предпринима-
тель, пользуясь услугами лизинговых компаний, в частности, в сфере строительства. 

ЛИЗИНГ: помощь 
в освоении рынка

С.З.: Многие из дилеров ГК «Пенетрон-Россия», 
если и не пользовались  услугами лизинговых компа-
ний сами, то, по крайней мере, имеют о них  представ-
ление. Однако, возможно, сегодня мы сможем пред-
ставить им более полную картину тех преимуществ, 
которыми отличается лизинг. 

Альхать Масаев: Благодарим редакцию жур-
нала «Сухой закон» за возможность обсудить эту тему 
за круглым столом. Я представляю федеральную ли-
зинговую компанию, одну из крупнейших и старейших 
в России. Есть компании, специализирующиеся на 
отдельных видах лизинга – торговое оборудование, 
подвижной состав, а есть компании универсальные – 
мы себя относим к этому типу. До 30-40% портфеля 
– это вложения компании, так или иначе связанные со 
строительной отраслью. А далее уже по восходящей – 
это,  конечно, любые виды оборудования, связанные 
с транспортировкой бетона, это и  монтаж, и земле-
ройная техника и т.д. И для нас это исключительный 
вид  деятельности, ничем другим мы не занимаемся 
– только лизинг. 

Что такое лизинг? Мы  определяем это так. Лизинг 
– это финансовая аренда, т.е., рассрочка на услови-
ях, близких к банковским принципам: срочности, плат-
ности, возвратности. Но при этом есть закон о банках  
и есть закон о лизинге. Соответственно, лизинг – это 
очень близко к кредитной схеме, но у банка все  не-
сколько по-другому. Есть кредит, он используется для  
решения своих вопросов, гасится. Здесь же мы полу-
чаем оборудование, также решаем свои, уже больше 
производственные вопросы и рассчитываемся. НДС 
для строительных компаний безусловно важен, как 
важно и право  существенно экономить на  налоге на 
прибыль, налоге на имущество. Важно и другое, ког-
да в силу требований  рынка к новизне оборудования, 
наличию новых качеств или иных характеристик, в 
силу необходимости захвата рынка, внедрения новых 
технологий получаемое лизинговое оборудование по-
зволяет одномоментно, не раздергивая оборотные 
средства, развернуть свои позиции. Если кратко, то 
примерно так.

Максим Дмитриев: Однако, несмотря на всю 
привлекательность лизинга, не каждая, даже нор-
мально работающая компания, решается им восполь-
зоваться. Вы можете со своей стороны сказать, что 
этому мешает?

Альхать Масаев: Конечно. Во-первых, это все-
таки довольно новая услуга в России, по нашим оцен-
кам. Закон существует уже более 20 лет, но все-таки 
по мировым меркам это еще новая услуга, так же, как 
и факторинг. По отношению к кредитам это, конечно,  
меньший рынок, хотя сам по себе лизинг достаточно 
интересная вещь. Во-вторых, для получения кредита  
в банке чаще всего требуется залог, либо надо об-
ладать великолепным именем и брендом, тогда будут 
элементы беззалогового кредитования. Так вот в дан-
ном случае лизинг позволяет получить необходимую 
технологию, оборудование, не обладая дополнитель-
ными активами, залоговой массой. Для компаний, ко-
торые осваивают растущие рынки или сами являются 
растущими, или  возможно, не обладают сложившим-
ся именем, весом и активами, эта возможность весь-
ма существенна. Хорошо крупному домостроительно-
му комбинату, предприятию – у них есть активы для 
залога, они кредитуются. Но есть ведь и те, кто такой 
возможности не имеет. А вот рынок  сбыта  есть, и 
возможность заработать – есть. В данном случае ли-
зинг помогает очень сильно.

Максим Дмитриев: Какие требования выдвига-
ют лизинговые компании?

Альхать Масаев: Здесь, как и у банков, сотни  
компаний, и у всех свои требования. Для одних  важна  
доля в рынке, для других – трудовой путь или проис-
хождение, для третьих – кредитная история. Потому 
что если бизнес работает на рынке год – два, непо-
нятно еще – что он и для чего. Надо определиться с 
терминологией. Лизингодатель – это мы, лизингопо-
лучатель – это вы. Требования к ЛП достаточно про-
стые: компания, существующая не менее одного года, 
не имеющая долгов, судебных разбирательств, т.е. с 
нормальной  деловой репутацией. Должники, сами 
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понимаете, не могут быть партнерами ни банков, ни 
лизингодателей.

 
Евгений Вейнберг: А оборот компании вас ин-

тересует?

Альхать Масаев: Оборот нас интересует. Но 
чистая прибыль нас интересует не очень. Это область 
акционеров или собственников – не наша тема, не-
вежливо смотреть в чужой карман. А вот возможность 
просто зарабатывать, обладать выручкой – это, ко-
нечно, существенно. Поэтому мы рассуждаем просто, 
идет расчет – какую величину, например, своей ме-
сячной выручки может направить лизингополучатель 
в погашение месячных лизинговых платежей.  

Максим Дмитриев: У факторинговых компаний, 
насколько я знаю, требуется ежемесячный оборот и 5 
миллионов, и 10, а у некоторых – всего 100 тысяч.

Альхать Масаев: Вот мы и выстроим паритет 
от этой суммы в обратную сторону – т.е., если вы-
ручка 10 миллионов в месяц, то 2 миллиона в месяц 
компания может вложить в обслуживание того лизин-

гового имущества, которое ему необходимо. В таком 
случае мы понимаем, что не раскачиваем лодку, и ба-
ланс движения денежных средств лизингополучателя 
не нарушается. Ну, конечно, здесь это достаточно ус-
ловно,  учитываются все факторы.

Наталья Петижева: В чем разница между ипо-
текой и лизингом, если говорить о недвижимости?

Альхать Масаев: Лизинг – это финансовая 
аренда техники, оборудования, и, скажем так, иных 
активов. Хотя лизинг недвижимости тоже по закону 
возможен. Если речь идет об этом, то в данном слу-
чае здание, цех, все, что стоит на балансе предпри-
ятия, может являться объектом лизинга. Но ипотека  
предназначена все-таки для физических лиц. Это 
рассрочка в оплату жилья. Мы же имеем в виду, что 
закон о лизинге в России ориентирован на юридиче-
ских лиц.

Наталья Петижева: Я имела в виду, если взять 
ипотеку под недвижимость и потом использовать под 
офис либо под промышленное здание. 
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Альхать Масаев: А как вы возьмете ипотеку - 
как физическое лицо?

Наталья Петижева: Нет, как юридическое.

Альхать Масаев: Честно говоря, я не знаю об 
этом. Мы в данном случае исходим из общего понятия 
ипотеки – это улучшение жилищных условий. 

Наталья Петижева: Еще вопрос – о возмож-
ности приобретения в лизинг земельного участка для 
последующего строительства промышленного здания.

Альхать Масаев: В законе прямо прописано – 
земля не потребляемая вещь – не изнашивается, не 
амортизируется, поэтому объектом лизинга быть не 
может.

Евгений Вейнберг: Т.е., только движимое иму-
щества – автомобили, оборудование?

Альхать Масаев: Недвижимость тоже может, а 
земля нет. Хотя при оформлении сделки земля будет 
оформляться, но сама она, как буквальный объект ли-
зинга, не арендуется.

Елена Красильникова: Наша компания не 
занимается финансированием недвижимости, т.к. 
объект недвижимости и земля, находящаяся под 
этой  недвижимостью, должна принадлежать одному 
юридическому лицу – плательщику НДС. Так как ус-
луга лизинга облагается НДС, и лизинговая компания 
должна приобрести объект недвижимости с НДС, а 
таких объектов в России нет.

Наталья Петижева: Но ведь в России все-таки  
занимаются лизингом недвижимости?

Елена Красильникова: Конечно, но что за 
этим стоит?! Во всяком случае, мы тоже намерева-
лись заниматься недвижимостью, а когда начали вни-
кать в детали, то поняли – весь рынок недвижимости 
не совсем юридически чист и отказались от этой идеи.

Наталья Петижева: Мы обращались в лизинго-
вую компанию по вопросу приобретения автомобиля. 
При первоначальном взносе 20%, ежегодное удорожание 
посчитали 14%. Когда получили график платежей, оказа-
лось, что процент начислили на всю стоимость автомо-
биля, без учёта первоначального взноса. Получается, что 
мы должны платить проценты за то, что уже оплачено?

Альхать Масаев: Общая практика расчетов (я 
не могу комментировать за все лизинговые компании) 
подразумевает следующее: мы амортизируем весь 
объект имущества. Неважно, на какие деньги и в каких 

частях он куплен. Вы купили автомобиль, 20% ваших 
денег, 80% – деньги лизинговой компании. Но ведь 
вы не ездите на 1/4 или 4/5 автомобиля, вы ездите на 
целом автомобиле. Поэтому амортизируется и насчи-
тываются проценты на всю стоимость автомобиля.  
Просто ваша авансовая часть удешевляет покупку 
автомобиля, потому что эти деньги вкладывали вы.  А 
вот что такое удорожание и качество расчетов – это 
уже у каждой компании свое.

 
Наталья Петижева: Если автомобиль нахо-

дится в лизинге, на балансе лизинговой компании, как 
правильно вывести его из лизинга сразу на физиче-
ское лицо, чтобы максимально сократить налогообло-
жение фирмы?

Альхать Масаев: По закону о лизинге – рав-
ным образом по желанию сторон объект лизинга мо-
жет амортизироваться как на балансе лизингодателя, 
так и на балансе лизингополучателя. Если это на ба-
лансе лизинговой компании, то она, в соответствии 
с договоренностью, применяет те коэффициенты 
ускорения, которые прописывает закон. Как только 
автомобиль будет выплачен и самортизирован, юри-
дическое лицо передаст автомобиль другому юри-
дическому лицу, если говорить о решении вопроса в 
этом контексте. А вот лизингополучатель уже может 
по правильно сформированной выкупной и остаточ-
ной стоимости, наделить, передать, продать его от 
своего имени физическому лицу: топ-менеджеру, ак-
ционеру, соседу – кому угодно.

Максим Дмитриев: Я пока не пользовался ли-
зингом,  но уже рассчитывал, смотрел, сравнивал усло-
вия как раз перед покупкой автомобиля, который был 
мне нужен для работы. Если честно, мне не понрави-
лось, что происходит удорожание процентов на 30.

 
Евгений Вейнберг: На какой период?

Максим Дмитриев: На два года. Удорожание 
составляло даже, пожалуй, более 30 процентов. Меня 
это не устроило. Я взял кредит в банке как физиче-
ское лицо, купил автомобиль как физическое лицо и 
отдал его в аренду. Мне показалось, что проще ре-
шить вопрос таким образом. 

Олег Булатов: Я недавно взял автомобиль в 
лизинг. Предварительно получил информацию от не-
скольких лизинговых компаний. Не понравилось то, 
что все они (не буду их перечислять) страхование 
АвтоКАСКО вели через свои московские офисы  и с 
обязательным отчислением комиссионного возна-
граждения от страховых компаний в головной офис 
лизинговой компании. Хотя, по большому счету, с точ-
ки зрения страхования лизинговая компания в данном 
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случае никаких действий не предпринимала. Это про-
сто сложившаяся практика.

Альхать Масаев: Прокомментирую это таким 
образом. Позволю себе предположить, что, скорее 
всего, вы работали с ритейловой  компанией. Дей-
ствительно, там страхование для массовости вы-
ведено  в Москву. Но это не значит, что так у всех. 
Это во-первых. Во-вторых, имущество пользуете вы, 
лизинговая компания   не знает, что вы с ним дела-
ете. Естественно, возникает необходимость АвтоКА-
СКО – т.е., страхование от всех видов рисков. Если 
поставить ситуацию зеркально: наоборот, вы пере-
дали свое имущество какому-нибудь соседу и не зна-
ете, что с ним будет. Наверное, вы тоже хотели бы 
это свое застраховать. Это просто частная ситуация 
для конкретной компании, которая занимается, в ос-
новном, только автомобилями. Они систематизируют 
страховой процесс через Москву. Но так не у всех. 
А вот по поводу комиссионного вознаграждения:  к 
вашему сведению, все автокредитование в России, 
и у банков, которые этим занимаются, в том числе,  
проходит точно таким же способом. Это не является 
особенностью именно лизинговых компаний, автокре-
дитование проходит по таким же правилам. 

Наталья Петижева: Скажите, пожалуйста, а 
чего не хватает российскому рынку лизинга? Что есть 
на Западе, чего нет в России?

Альхать Масаев: Это хороший вопрос. В Рос-
сии закон о лизинге, в основном, формировался для 
юридических лиц. Только сейчас у нас анонсирован 
закон о лизинге для физических лиц. Тем не менее, 
остается еще масса вопросов, как это делать. А на 
Западе лизинг имеет более широкое применение. 
Там он возможен как для юридических, так и для фи-
зических лиц. Приведу в пример Германию – там так-
же возможен лизинг для физических лиц. Он более 
широко отработан – нет ограничений по видам, по 
имуществу. Он более демократичен и стоит дешевле. 
У нас в России пока имеет место быть финансовая 
аренда, обычный лизинг для юридических лиц.  А 
элементы разного вида лизинга, например, операци-
онный лизинг, «мокрый» лизинг, т.е. его новые виды 
(когда лизинговая компания не только покупает вам 
автомобиль, например, но она его и обслуживает, и 
сопровождает, и меняет резину, и перестраховывает, 
а еще и с шофером могут дать) пока у нас  распро-
странения не получили. 

Олег Булатов: Что такое возвратный лизинг?

Альхать Масаев: Это оборотное финансирова-
ние. Если простыми словами – у лизингополучателя 
(у юридического лица, у строительной компании) есть 

достаточно новый актив, который сегодня обладает 
стоимостью, но нет денег, нет оборотных средств. И 
стоит дилемма – получить деньги в банке для реше-
ния своих вопросов, получить займ  у  коллег,  либо, 
например, получить оборотные средства от лизинго-
вой компании. Таким образом, этот актив, который 
является собственностью лизингополучателя, по со-
гласованной цене продается лизинговой компании и в 
тот же день она его обратно сдает в аренду. При этом  
актив никуда не девается, башенный кран, как стоял 
на стройке, так и будет стоять.

Евгений Вейнберг: Сдает в аренду самой 
себе, получается?

Альхать Масаев: Она его продает, а потом 
арендует, теперь уже у нового собственника – у ли-
зинговой компании. Но, продав его, компания получи-
ла деньги и запустила их в оборот на какие-то другие 
проекты, при этом кран, если взять его в качестве при-
мера, по-прежнему стоит на этом доме, на этой строй-
ке, по-прежнему выполняет свою функцию. Другое 
дело, что юридически он поменял собственника. Но 
это частная ситуация. Я бы сказал, половина лизинго-
вых компаний не работает с этим. Потому что  нужно 
обладать навыками и наработками.

Олег Булатов: А вы работаете?

Альхать Масаев: Мы работаем. 

Наталья Петижева: Такой вопрос. Ликвидиру-
ется предприятие Лизингополучателя, который взял  
технику в лизинг. Технику хотят сохранить за собой, 
при этом готовы выплачивать, но уже от новой орга-
низации… Возможен ли перевод лизинга на вновь от-
крывающуюся фирму?

Альхать Масаев: Это возможно. Нужно раз-
говаривать с лизингодателем, т.е., с собственником. 
Садиться за стол переговоров с  уступкой прав. Если 
долгов нет, если не было проблем с обслуживанием 
лизингового проекта, никаких проблем не будет. 

Евгений Вейнберг: Встречается ли в россий-
ской практике, чтобы ликвидировалась лизинговая 
компания?

Альхать Масаев: Бывает такое. В основном  
это маленькие лизинговые компании, которые не рас-
считали свои силы. Но я бы не сказал, что это часто 
встречающаяся ситуация.

Евгений Вейнберг: Что происходит тогда с ли-
зингополучателем?
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Альхать Масаев: Это настолько частный слу-
чай… У какой-то лизинговой компании долги на один 
рубль, у другой – на большую сумму.  В данном слу-
чае, если лизингополучатель добросовестно все вы-
платил,  то он де-юре и является собственником.

Евгений Вейнберг: А если не выплатил?

Альхать Масаев: А если не выплатил, и лизин-
говая компания обанкротилась, остается действовать 
через суд.

Евгений Вейнберг: Вывод простой – надо  ра-
ботать с крупными лизинговыми компаниями, хорошо 
зарекомендовавшими себя на рынке. Кстати, а что бу-
дет, если исчезнет лизингополучатель?

Альхать Масаев: Вы хотите услышать, что в 
таком случае будет делать лизинговая компания?

Евгений Вейнберг: Да, чем это грозит? Ваши 
действия?

Альхать Масаев: У каждой лизинговой компа-
нии – собственный опыт. У нас – большой. Найдем… 
Но все в рамках закона.

Евгений Вейнберг: Тогда такой вопрос. Допу-
стим, по какой-то причине я не нашел общего языка 
с лизинговой компанией, которая находится в нашем 
городе. Могу я обратиться в офис этой компании, на-
ходящийся в другом городе?

Альхать Масаев: Да, это возможно, продукты   
предлагаются одни и те  же. 

Андрей  Бедрин: Вообще, лизинг – это удобно. 
Мы брали в лизинг автомобиль на три года, деньги из 
оборота не пришлось вынимать. Но вот насчет обо-
рудования в лизинг – такого опыта у нас пока нет. 
Сначала нужно, конечно, все  просчитать. Правильно 
было сказано, если получается на 30 процентов до-
роже, стоит хорошенько подумать. Ведь  автомобиль, 
например, каждый год на двадцать процентов деше-
веет. Хотя, если компания работает вчистую, лизинг, 
безусловно, выгоден.

Виталий Крапивнер: В свое время  крупные 
компании  активно пользовались  лизингом.  Напри-
мер, брали автомобили Ауди, выплачивали все за 
два-три года, а потом приводили эти машины  в по-
рядок и еще успевали их продать по 20 тысяч дол-
ларов. 

Андрей  Бедрин:  Правильно, через три года 
машине еще ничего не делается.

Виталий Крапивнер: Да у них еще коэффици-
ент повышенной амортизации был. 

Андрей Бедрин: В крупных компаниях есть фи-
нансисты, которые такие вещи продумывают, просчи-
тывают.

Виталий Крапивнер: У них был оборот 12 мил-
лиардов в год. Но сама сумма амортизации занимала 
процентов 30. И конечно, они не только автомобили 
брали.

Олег Булатов: Но мы в данном случае говорим 
о малом бизнесе.

Альхать Масаев: Малому бизнесу бетономе-
шалка, например, тоже не помешает.

Виталий Крапивнер: Правда, были и сложно-
сти – когда бетонный завод  взяли в лизинг, и начался  
кризис. Так что лизинговые платежи у них шли  с за-
держками.

Альхать Масаев: Для корректности надо гово-
рить: в банке вы берете кредит, 15 % они получают за 
год. Здесь то же самое. А если на 7 лет, так получится 
100 % переплаты. 

Виталий Крапивнер: В результате стоимость 
основного средства тоже выше.

Альхать Масаев: Почему? Это ваши расходы.

Евгений Вейнберг: Так выгодно или невыгод-
но пользоваться лизинговыми услугами, особенно не-
большой компании?

Альхать Масаев: Небольшая – это, по вашему 
мнению, с каким объемом выручки?

Евгений Вейнберг: Кому-то и 10 миллионов 
много, для кого это очень мало. Мне, например, невы-
годно. Я лучше заплачу сразу и буду пользоваться, и 
знать, что это – мое.

Альхать Масаев: Это психология или трезвый 
расчет?

Евгений Вейнберг: Пожалуй, и то, и другое. 
И вообще, не люблю быть кому-то должным и поль-
зоваться чьим-то оборудованием. А если я его по-
ломаю?

Виталий Крапивнер: Но, с другой стороны, 
оборудование уже работает, оно окупает себя, при-
носит доход.
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образом, налог на имущество вы платите в три раза 
меньше, что тоже значительно экономит ваши фи-
нансы.

Виталий Крапивнер: Если я только взял ав-
томобиль в лизинг, произвел первый платеж, я имею 
право сразу проводить амортизацию? Он ведь еще  
не мой. Могу я учитывать его в составе основных 
средств? Может лизингополучатель это делать?

Альхать Масаев: Вы платите за аренду, за 
право ездить на этом автомобиле.

Виталий Крапивнер: Разве я могу поставить 
себе на баланс арендованное имущество? 

Альхать Масаев: Можете, и по арендованному 
имуществу будете начислять амортизацию.

Олег Булатов: Все-таки лизингом пользуются,  
в основном, крупные компании?

Альхать Масаев: Нет, обращаются самые раз-
ные предприятия. 

Елена Красильникова: Обращаются разные 
клиенты – от индивидуальных предпринимателей 
до крупных корпораций и холдингов. Наша компания  
также финансирует муниципальные и государствен-
ные унитарные предприятия, школы, больницы и т.п.  
У  нас  к каждому клиенту индивидуальный  подход по 
стандартам компании.

Андрей Бедрин: Я знаю человека, который взял 
в лизинг автомобили китайского производства и они у 
него буквально развалились.

Елена Красильникова: Лизингополучатель 
сам выбирает предмет лизинга, который планирует 
взять в лизинг.

Альхать Масаев: Мы, например, с продукцией 
китайского автопрома почти  не работаем. Это наше 
право.

Елена Красильникова: Есть ликвидные и 
неликвидные предметы лизинга. И условия финан-
сирования будут зависеть от ликвидности предмета. 
Взять, например, китайские самосвалы для работы в 
условиях Крайнего Севера. На пять лет с минималь-
ным авансом в лизинг такую технику никто не даст. 
Мы подбираем индивидуальные условия под каждую 
конкретную сделку. Например, увеличим аванс, что-
бы минимизировать риски лизинговой компании или 
уменьшим срок лизинга. Но всю ответственность за 
эксплуатацию несете вы. Вы можете бережно от-

Альхать Масаев: Давайте рассмотрим такую 
ситуацию. Представьте, к вам в офис обратился Газ-
пром и предложил что-то отремонтировать для него.  
Вы видите, что там заказ на  реально большие деньги, 
и у вас, может быть, даже хватает рабочей силы, но 
не хватает техники. Что делать? Терять заказ? И вот 
тут пригодится лизинг. Другой пример – вы занимае-
тесь шоколадом. Вам нужно одновременно выйти на 
рынок в 30 городах с новой продукцией. Используя 
только те возможности, что у вас есть на данный мо-
мент, пока вы будете работать на двух городах, в че-
тырех вырастут конкуренты. А можно было бы выйти 
сразу на большой рынок и снять все сливки. Только 
так вы можете развернуться и захватить весь рынок 
причем, быстро и конкурентно.

Евгений Вейнберг: Вы меня убедили.

Елена Красильникова: Хочется добавить про 
основные преимущества лизинга. Если рассматри-
вать кредит и лизинг, то лизинг примерно на 7% эко-
номически выгоднее и эффективнее, чем кредит за 
счет своих налоговых преимуществ. Поясняю: 1. Все 
лизинговые платежи относятся на затраты предпри-
ятия, тем самым уменьшая налогооблагаемую базу, 
т. е. налог на прибыль 20% Вы платите с меньшей 
стоимости. 2. Услуга лизинга облагается НДС (18%), 
тем самым 18% со всей суммы договора лизинга вы 
поставите себе к зачету, таким образом,  официаль-
но уйдете от налога. 3. Лизинг не дает закредитован-
ности баланса, т.е., приобретая основные средства в 
лизинг, кредитные средства остаются на другие цели 
компании (пример – пополнение оборотных средств 
компании, расширение бизнеса и т.п.).

Альхать Масаев: Я об этом говорил – в соот-
ветствии с законом  о лизинге.

Виталий Крапивнер: А структура платежа  при 
лизинге едина?

Елена Красильникова: Да, там нет разделе-
ния на основной платеж и проценты, как в банках, так 
как услуга лизинга – это аренда.

Альхать Масаев: Вы же все равно это увидите 
при заключении договора. 

Елена Красильникова: Я еще хочу напом-
нить об ускоренной амортизации для легковых ав-
томобилей определенного объема. Приобретая в 
лизинг автомобили, входящие в 4-ю и выше груп-
пы амортизации, вы экономите на налоге на иму-
щество,  который составляет 2,2% в год, так как 
к данным транспортным средствам применяется 
коэффициент ускоренной амортизации 3. И, таким 
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носиться к автомобилю, а можете двадцать четыре 
часа в сутки эксплуатировать. Поэтому, каким обра-
зом лизинговая компания может гарантировать каче-
ственность приобретаемого транспортного средства 
и долговечность?

Андрей Бедрин: Есть какой-то минимум по сто-
имости оборудования, которое намереваешься взять 
в лизинг – 300 тысяч, 100 тысяч?

Елена Красильникова: Все зависит от пред-
мета лизинга, от условий, которые хочет клиент. 
Пример: оборудование, которое, в основном, со-
стоит из мелких сборных частей и каждая его часть 
может стоить по-разному (какая-то – 5 000 000 руб., 
а какая-то – 50 000 руб.), но в совокупности это сбор-
ная конструкция. Поэтому четких ограничений по 
стоимости нет.

Альхать Масаев: Добавлю, минимум – это 
стоимость, с которой объект начинает относиться  к 
основным фондам. 

Андрей Бедрин: Вот, например, я продаю обо-
рудование для производства пенобетона. А есть 
какие-то требования по самому оборудованию?

Елена Красильникова: Учитывается ликвид-
ность оборудования. Если это оборудование доста-
точно специфическое, которое сложно реализовать 
на вторичном рынке, то условия финансирования 
будут чуть менее гибкими, чем на легковой автомо-
биль. Например, чтобы торговать медицинским обо-
рудованием, поставщик (продавец) должен иметь 
лицензию. Если в дальнейшем  это оборудование 
вернется в лизинговую компанию, она не сможет ре-
ализовать его на вторичном рынке, так как не имеет 
соответствующей лицензии. Поэтому узко ликвидное 
оборудование мы не финансируем. А в остальном 
ограничений нет.

Андрей Бедрин: Осложняет дело экономиче-
ская нестабильность – сегодня работаешь, все вроде 
бы нормально, и кажется, что так будет всегда. А тут 
– кризис. Как вы поступаете в таких случаях? Ведь че-
ловек не виноват. Оцениваете как-то?

Елена Красильникова: Конечно, мы оценива-
ем как бизнес клиента, так и предмет лизинга, его лик-
видность. Есть отдел оценки, который смотрит финан-
совое состояние клиента, его возможности.  Хочется 
добавить, что у нас есть интересные предложения, 
касающиеся легковых автомобилей. Можно получить 
рассрочку на год-полтора за счет специальных  про-
грамм от автопроизводителей. Мы предоставляем в 
лизинг легковые автомобили, грузовики, спецтехнику 

и оборудование для предприятий малого и среднего 
бизнеса через сеть филиалов, охватывающих 80 ре-
гионов России. 

Максим Дмитриев: Лизинговые компании тоже 
все выросли из банковских структур, как и факторин-
говые?

Альхать Масаев: Нет.  

Елена Красильникова: Есть и такие, но мы - 
нет. В данный момент наша компания начинает рас-
ширять свой вид деятельности: мы стали группой 
компаний, в которую входит страховая компания, а с 
этого года открыт еще и коммерческий банк.  Так как 
мы больше направлены на розничный сегмент, у нас 
есть программы по легковым автомобилям, по кото-
рым можно получить нулевое удорожание.

Андрей  Бедрин: Чем ваша рассрочка на 1-2 
года отличается от кредита?

Елена Красильникова: Мы это делаем за 
счет тех спецпрограмм, которые производитель дает 
нам.  Пример: допустим, вы берете автомобиль сто-
имостью  1,5 миллиона рублей, вы его выбрали как 
физическое лицо. Обращаетесь к нам, и мы делаем 
Вам расчет на условиях: 30 % – аванс, 18 месяцев – 
срок лизинга. Итоговая  сумма договора также будет 
полтора миллиона.

Андрей Бедрин: И на чем же вы зарабатываете?

Елена Красильникова: Нам сам производи-
тель дает корпоративную скидку, предположим 10%, 
которая перекрывает все проценты по лизингу за это 
время. Вам как физическому лицу данную скидку ни-
кто не предоставит, соответственно, если вы даже бу-
дете приобретать автомобиль за наличные средства 
или в кредит, вам необходимо будет где-то взять 1,5 
миллиона. Изъятие из оборота 1,5 миллиона рублей 
может пагубно сказаться на вашем бизнесе. Гораздо 
приятней заплатить 30% от стоимости автомобиля 
сейчас и эксплуатировать его, а остальную сумму год 
– полтора  выплачивать ежемесячно.

  
Андрей Бедрин:  Получается выгоднее кредита. 

Елена Красильникова: Это беспроцентная 
рассрочка, но в лизинг, т.е., все налоговые преиму-
щества остаются неизменными (НДС 18%, налог на 
прибыль 20%, ускоренная амортизация). Получается, 
вы приобретаете автомобиль сейчас за минимальный 
взнос. Такие спецпрограммы есть не у всех лизинго-
вых компаний, поэтому наши предложения представ-
ляют большой интерес. 



эти знаменательные события собрались, пожалуй, все 
земляки. Гуляли долго и весело! 

Жизнь шла своим чередом. Тамази с семьей вер-
нулся на Родину, верой и правдой служил в правоохра-
нительных органах. Родилась еще одна дочь. Но уже 
очень скоро этой большой и дружной семье пришлось 
пережить страшные события 90-х. Жителям России эти 
годы запомнились малиновыми пиджаками да бандит-
скими  разборками, а  в Грузии тогда шла настоящая 
война. Она прогнала семью с насиженных мест, пере-
вернула жизнь с ног на голову, но не озлобила и не от-
била интерес к жизни. Перебрались в Тбилиси. Прорабо-
тав в органах больше 20 лет, Тамази вышел на пенсию. 
Казалось бы, вот и сказочке конец. Но не таков оказался 
наш герой. Так что история о нем только начинается.  

– После ухода на пенсию, а мне было тогда 50 
лет, сидеть, сложа руки,  не хотелось, – рассказы-
вает Тамази. – И как-то раз совершенно случайно 
я столкнулся с дилером одного из производите-
лей гидроизоляции. Материал меня очень заин-
тересовал. Да и с человеком этим пообщались 
настолько плодотворно, что он предложил мне 
стать партнером по бизнесу. И я с энтузиазмом 
взялся за дело. Правда, этот энтузиазм и мои 
успехи партнера почему-то не радовали. Дела, 
казалось бы, шли в гору, а отношения станови-
лись все напряженнее. На этом и расстались. Но 
уходить из полюбившейся сферы деятельности 
не хотелось: за время работы я изучил рынок и 
стал своим среди строителей Грузии.  

И вот Тамази принялся искать тот самый фило-
софский камень, который способен решить проблему 
гидроизоляции раз и навсегда. Ведь если уж что-то и 
продавать, то самое лучшее! Выбор был сделан бы-
стро. Интернет и интуиция подсказали: эффективная 
гидроизоляция – это Пенетрон.

– Был жаркий июльский день 2007 года. Суббо-
та. Не дожидаясь понедельника, я набрал номер 
екатеринбургского офиса ГК «Пенетрон-Россия». 
К моему удивлению, трубку взяли. И я с ходу ска-
зал, что хочу стать дилером в Грузии. От неожи-
данности голос на другом конце провода немного 
растерялся, потом появилась мелодия в трубке, и 
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«НА ХОЛМАХ ГРУЗИИ…»

В далекие застойные годы лейтенант Тамази Чих-
ладзе, проходивший после окончания института сроч-
ную службу, и представить себе не мог, как сложится 
его судьба. Какие неожиданности могли быть в брежнев-
скую эпоху? Еще не видно было, как трещит по швам 
Советский Союз и  никто не мог подумать, что уже через 
10 лет родной для Тамази красавец Сухуми погрузится в 
хаос гражданской войны… 

Но тогда – в самом начале 80-х – все было спокой-
но. Рядом была любящая жена, с которой познакоми-
лись еще во время учебы. Служба забросила молодую 
семью далеко от дома. Сначала в Ставрополь, где ро-
дилась первая дочь. А потом и вовсе на край света – в 
Хабаровский край. 13 мая 1981 года, в тот самый день, 
когда любимое тбилисское «Динамо» выиграло Кубок 
Кубков, на свет появилась еще одна дочка. Праздновать 

Сегодня  мы расскажем  удивительную историю Тамази Чихладзе – дилера ГК «Пенетрон-
Россия» в Грузии. В жизни этого человека, как в зеркале, отражается путь, который про-
шла его Родина – от размеренного существования на краю советской империи до строи-
тельства нового государства и новой экономики. Есть здесь  и трагедии, которые выпали 
за это время на долю грузинского народа, и чудеса, какие встретишь только в красивых  
сказках.

Чихладзе 
Тамази Шотаевич

Родился в г. Сухуми 2 сентября 1956 г.
Образование:

Строительный факультет Грузинского политехнического 
института

Карьера:
Сотрудник МВД Грузии

Генеральный директор ООО «Гидроизоляционные технологии»
Основные объекты:
Дельфинарий  (г. Батуми)

Здание МВД Грузии  (г. Тбилиси)
Министерство Юстиции  (г. Тбилиси)

Центр Творчества и Музыки  (г. Батуми)
Автодром (г. Рустави)

Храм Святой  Нино   (г. Сигнаги).
Семья:

Женат, три дочери, четыре внучки.
Увлечения: 

Спорт и спортивные передачи. 
Художественная литература. 
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уже через минуту я разговаривал с президентом ГК 
«Пенетрон-Россия» Игорем Алексеевичем Черно-
головым. Это было настоящее чудо: позвонил в 
субботу, поговорил с первым лицом пять минут и 
договорился о дилерстве. Но на этом чудеса не кон-
чились. Уже через неделю я учредил компанию «Ги-
дроизоляционные технологии». Еще через неделю 
сделал первый заказ материалов. Причем продал 
все еще до того, как материалы успели прийти! 
Пришлось сразу же, не дожидаясь первой поставки, 
делать второй заказ. А потом еще. И еще…

В каждом чуде есть лишь доля везения, а осталь-
ное – труд. И, конечно же, успех Тамази был далеко 
не случаен. Помогли и богатый жизненный опыт, и зна-
ние строительной отрасли, и репутация, заработанная 
честным трудом. Люди верили ему, а он верил в свое 
дело. И так продолжается до сих пор. 

– Как я веду бизнес? Я смотрю на все вопросы 
с позиции Нравственности, Честности, Справед-
ливости, – объясняет Тамази. – Если держаться 
этих принципов, все получается как-то само со-
бой. Потому что в них сила и им трудно проти-
востоять. Не знаю, как я пришел к этому. Быть 
может, повлияла классическая литература, на 
которой я рос. И сегодня чтение гениальных про-
изведений доставляет мне огромное удоволь-
ствие. Пожалуй, это главное мое увлечение. 

Решения Тамази принимает быстро, доверяя, в 
первую очередь, своей интуиции. И больше об этом 
не думает. Просто идет вперед, к намеченной цели. А 
цель проста:

– Я хочу, чтобы Пенетрон стал популярней-
шим брендом. Для этого уже многое сделано. 
Сегодня наша проникающая гидроизоляция ис-
пользуется в самых масштабных строительных 
проектах Грузии. Но первой ласточкой был Касп-
ский цементный завод, который принадлежит 
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известной немецкой компании «Хайдельберг». 
Никогда не забуду этот объект. Представьте: 
подземный тоннель с бункером на восьмиметро-
вой глубине, и из дыры размером с кулак хлещет 
вода. Хлещет так, что ее едва успевают откачи-
вать два мощных насоса. У всех тогда опусти-
лись руки. Кроме нас. Каково же было удивление 
заказчика, когда мы устранили напорную течь за 
пару минут. Причем квадратные глаза были даже 
у немцев. После этого были сотни объектов. И 
всегда невидимые человеческому глазу кристал-
лы давали безупречный результат и вызывали 
подлинное восхищение.

Про работу Тамази рассказывает с нескрываемым 
азартом. И советует молодым так же браться за дело. 
Чтобы добиться успеха в бизнесе, нужно отдавать ему 
все силы, работать с душой, быть верным своему делу. 
Без этого ничего не выйдет. 

Кстати, даже говоря об отдыхе, Тамази, в первую 
очередь,  вспоминает дилерские конференции:

– Кажется, что это не совсем отдых. Напря-
женное расписание, бизнес-тренинги, деловое 
общение. Но я там по-настоящему отдыхаю. По-
лучаю массу удовольствия и мощнейший энерге-
тический заряд. Так что возвращаюсь на работу 
как будто после отпуска. Ну, а еще люблю про-
водить выходные на даче или в горах, вблизи 
Тбилиси. Ну и, конечно, какой отдых без внучек? 
Обожаю детский смех. И надеюсь, что он всегда 
будет звучать в нашем доме!

Вот такой он, Тамази Чихладзе. Человек, который 
любит спорт, восхищается классической литературой, 
несмотря на все перипетии судьбы верит в братство 
народов, обожает жену, дочерей и, конечно же, внучек. 
Человек, который в этот момент создает историю Пе-
нетрона в Грузии.

Материал подготовил Евгений Викторов

Т. Чихладзе с  женой Мариной, 
дочерью Ани и внучкой Мариам
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Надежная гидроизоляция заглубленных частей железобетонных конструкций зданий и 
сооружений – один из основных факторов, способных обеспечить многолетний срок их 
эксплуатации.  Поиском решения этой проблемы  специалисты занимаются не один деся-
ток лет, применяя  различные технологии и материалы.

«Пенетрон Адмикс»: 
преображение бетона

Использование на стадии бетонирования гидроизо-
ляционной добавки «Пенетрон Адмикс» позволяет обе-
спечить водонепроницаемость монолитных и сборных 
бетонных и железобетонных конструкций. Это происходит 
за счет заполнения пор, капилляров и микротрещин бетона 
труднорастворимыми соединениями. Марка водонепрони-
цаемости бетона повышается при этом на несколько ступе-
ней. Следует отметить, что полученный бетон не нуждает-
ся в дополнительных мероприятиях по гидроизоляции.

В настоящее время для многих проектировщиков и 
строителей преимущества применения гидроизоляци-
онной добавки «Пенетрон Адмикс» очевидны – при по-
лучении 100% результата экономятся время и деньги, 
минимизируются трудозатраты.

Лучшим показателем признания уникальных возмож-
ностей материалов системы Пенетрон является изготовле-
ние бетона с «Пенетрон Адмиксом» в заводских условиях. 
Несколько лет назад на строительство кампуса Высшей 
школы менеджмента Санкт-Петербургского университе-
та в дворцово-парковом ансамбле «Михайловская дача» 
осуществлялись поставки заводской бетонной смеси с 
гидроизоляционной добавкой «Пенетрон Адмикс». Ее при-
менение было предусмотрено проектом, так как уникаль-
ный комплекс расположен в непосредственной близости 
от Финского залива. Использование добавки «Пенетрон 
Адмикс» при заливке фундамента исключает разрушаю-
щее воздействие на бетон сульфатов и хлоридов, содер-

жащихся в почве, существенно увеличивает водонепрони-
цаемость и морозостойкость бетона на протяжении всего 
срока службы конструкций. Производством бетона с гидро-
изоляционной добавкой занимается компания «Ленстрой-
деталь», ведущий поставщик товарного бетона на рынке 
стройматериалов Ленинградской области с 1973 года. 

С 2005 года успешно применяет на своём бетонно-рас-
творном заводе гидроизоляционную добавку «Пенетрон 
Адмикс» Группа компаний «Берег». Помимо производства 
бетонной смеси, по желанию заказчика завод изготавли-
вает блоки ФБС различных марок с добавкой «Пенетрон 
Адмикс». Бетонная смесь с гидроизоляционной добавкой 
«Пенетрон Адмикс» была  использована на таких крупных 
объектах,  как  станции Омского метрополитена, очистные 
сооружения ООО «РОСАР», объекты Омского водокана-
ла, Омский причал и др. На данный момент партнёрами 
завода, использующими бетон с добавкой «Пенетрон 
Адмикс»,  являются такие крупные предприятия, как ООО 
«НПО «Мостовик», ГК «Титан», ООО «Антаблемент».

Совсем недавно бетонный завод «Хайдельберг-
бетон» заключил долгосрочный договор с компани-
ей «Гидроизоляционные технологии», официальным 
дилером ГК «Пенетрон-Россия» в Грузии на поставку 
добавки «Пенетрон Адмикс». Это крупное предприятие 
входит в состав крупного международного холдинга 
«Хайдельбергцемент». Прежде чем принять решение 
о сотрудничестве, эффективность получаемого бетона 

Бетонный завод «Хайдельбергбетон»
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с гидроизоляционной добавкой изучали специалисты 
заводской лаборатории компании «Хайдельберг». В 
настоящее время завод уже выполнил поставки бето-
на с уникальными гидроизоляционными свойствами на 
несколько объектов Грузии.

Использует передовые технологии и бетонный завод 
«Томский цемент». Это ведущее предприятие Томска 
по производству товарного раствора и бетона: самые 
большие производственные мощности и запас цемента 
в городе, огромный опыт работы. Продукция предпри-
ятия поставляется на все значимые городские объекты, 
включая строящуюся дорожную развязку на ул. Пушки-
на, где пересекаются крупные магистрали.

Об опыте использования гидроизоляционной системы 
материалов Пенетрон рассказывает директор СП Бетон-
ный завод «Томский цемент» Виталий Ким:

– Мы производим бетон любой марки. Современная 
особенность – 80% всей производимой продукции со-
держит различные химические добавки: пластификато-
ры, ускорители твердения, противоморозные добавки… 
Поначалу в нашей области вся эта химия продвигалась 
очень тяжело. Но теперь уже сложно представить себе 
современный бетон без использования добавок. Бетона 
без пластификаторов выпускается мало, в основном его 
заказывают частные застройщики. Профессиональные 
же строители отлично понимают, что экономия на каче-
стве обходится слишком дорого.

Гидроизоляция в Вашей «сырой» области, на-
верное, актуальна? 

– Очень актуальна. Мы сотрудничаем с компанией 
«Служба спасения бетона», дилером ГК «Пенетрон-Рос-
сия» в нашем регионе: приобретаем гидроизоляционную 
добавку «Пенетрон Адмикс». Она применялась при рекон-
струкции аэропорта, строительстве Ледового дворца, части 
домов, возводимых строительным управлением «Томская 
домостроительная компания» (СУ ТДСК), тех, что строи-
лись на сложных обводненных грунтах. Это предприятие 
– наш самый крупный потребитель гидротехнического 
бетона. Высокая марка бетона по водонепроницаемости 
которая обеспечивается благодаря введению «Пенетрон 
Адмикс» и является идеальным решением обеспечения 
гидроизоляции сразу в момент бетонирования при строи-
тельстве подвалов, различных подпорных стенок. Думаю, 
гидроизоляционная добавка «Пенетрон Адмикс» будет ис-
пользована при заливке чаши 50-метрового бассейна в ав-
густе-сентябре 2012 года. На сегодняшний день довольно 
часто мы принимаем заказы от частных лиц на бетон с до-
бавкой «Пенетрон Адмикс» для строительства небольших 
чаш бассейнов. Такие бассейны остается лишь выложить  
плиткой – и нет проблем. Технология постепенно «раскру-
чивается», индивидуальные застройщики все чаще выби-
рают бетон именно с пенетроновской добавкой.  

Бывают ли сложности в применении Пенетрона? 
– Бывают, но не у нас: они связаны с нарушением 

технологий. Достаточно соблюдать определенную тех-
нологию введения «Пенетрон Адмикса» в момент при-
готовления бетона на конкретном растворо-бетонном 
узле. Небольшие РБУ нередко засыпают добавку в до-

затор в сухом виде, иногда вводят «Пенетрон Адмикс» 
прямо в автомиксер. Но скорости смешивания в миксере 
и бетоносмесителе абсолютно разные. У миксера обо-
роты 6 или 7 в минуту, в цехе – раз в 10 быстрее. Поэто-
му второй вариант считаю более рациональным.

Другая проблема – добавки «Пенетрон Адмикс» не-
обходимо, как минимум, 4 кг на кубометр бетона. Есте-
ственно, происходит удорожание конечного продукта. 
Некоторые производители хотят сэкономить и добавля-
ют «Пенетрон Адмикс» не в полном объеме, а, например, 
килограмма два. Для чего это делается? Когда бетон с 
«Пенетрон Адмиксом» залит в опалубку, у цементного 
молочка, которое выступает на поверхности, появляется 
зеленая окраска. Это маркер, он говорит о том, что в бе-
тоне действительно присутствует «Пенетрон Адмикс». 
Вопрос в другом: сколько его там? В этом случае  бетон 
не станет водонепроницаемым как при использовании 
«Пенетрон Адмикса» в необходимом количестве.

На нашем же предприятии это невозможно: мы це-
ним свое имя. Как самый большой производитель в го-
роде, мы не можем себе позволить дать слабину и эко-
номить «на спичках». Поэтому на предприятии есть своя 
сертифицированная лаборатория, которая подтвержда-
ет марку бетона паспортами качества. У перевозчика 
надо требовать, чтобы он предоставлял паспорт. У нас 
каждый такой документ пронумерован, защищен голо-
граммой, в спорных случаях по дате и номеру можно 
определить, действительно ли это наша партия.

А что делать, если нет возможности купить го-
товый бетон с гидродобавкой «Пенетрон Адмикс» 
на заводе? 

– Всегда есть возможность купить бетон у завода, 
а добавку «Пенетрон Адмикс» приобрести отдельно и 
самостоятельно ввести ее в бетон, непосредственно 
на строительной площадке. На строительном рынке и 
раньше были гидрофобные добавки, но достичь с ними  
такого эффекта, как с «Пенетрон Адмиксом», невозмож-
но. Мы года полтора к нему присматривались, казалось, 
что это фантастика. К тому же сломать стереотипы стро-
ителей очень сложно. Они привыкли, что фундамент 
надо намазать мастикой. Многие не могли понять, как 
это – бетон с гидроизоляционной добавкой отлили – и 
все. Но используя «Пенетрон Адмикс» уже лет пять, мы 
убедились, что это работает, причем намного лучше и 
долговечней. В моих словах нет никакой рекламы: мы 
на Пенетроне не зарабатываем. Когда добавляем «Пе-
нетрон Адмикс», то цена бетона увеличивается только 
на стоимость самой добавки. У нас есть своя маржа в 
производстве, нам достаточно… Главное – если мы за-
являем, что продукт имеет высокую марку по водонепро-
ницаемости, это должно соответствовать действитель-
ности. Имя и объемы мы себе сделали только потому, 
что работаем качественно. Удивительно, но многие до 
сих пор убеждены, что бетон не пропускает воду. Напро-
тив, он способен впитывать большое количество воды. 
А так как фундамент – основа всего сооружения, он нуж-
дается в качественной и долговечной  гидроизоляции. 
Пенетрон, безусловно, отвечает этим требованиям!
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МЕЖДУНАРОДНЫЙ АЭРОПОРТ
г. Кейптаун, ЮАР

ЛЕНИНГРАДСКАЯ АЭС
г. Сосновый Бор, Ленинградская область, Россия

Международный аэропорт был существенно расширен и реконструирован перед Чемпионатом мира по футбо-
лу. Наиболее серьезной реновации подвергся центральный терминал, связавший прежде самостоятельные зда-
ния терминалов внутренних и международных рейсов. Особое внимание было уделено восстановлению бетонной 
площадки перед терминалом и ее последующей гидрозащите с применением материалов системы Пенетрон.

Гидроизоляция бомбоубежища и хранилища топлива на ЛАЭС и ЛАЭС-2 осуществлялась с помощью прони-
кающего материала «Пенетрон» и шовного состава «Пенекрит». Кроме того, при строительстве объектов ЛАЭС-2 
для обеспечения водонепроницаемости конструкций применяется гидроизоляционная добавка в бетон «Пенетрон 
Адмикс». В частности, она защищает от воды хранилище отработанного ядерного топлива.
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Переливной канал пруда 
г. Галич, 
Костромская обл., Россия.
Поставка материалов и 
выполнение 
гидроизоляционных работ - 
ГК «Твой город» 
(г. Кострома, Россия)
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обработано пенетроном

Мурманск

Санкт-Петербург

Рига
Вильнюс

Таллинн

Калининград

Челябинск

Тюмень

ЭкибастузКостанай

Астана
Караганда

Бишкек

Заравшан

Сургут

Томск

Нижневартовск

Барнаул

Новый Уренгой

Омск

Новосибирск

Екатеринбург

Пермь

Ижевск

Казань
Ульяновск

Саранск Самара

Уфа

Саратов

Рязань

Донецк

Белгород

Одесса

Киев

Минск

Кишинев

Ростов-на-Дону

Новороссийск
Сочи

Астрахань
Ставрополь

Батуми Тбилиси
Баку

Москва



Кто из нас не держал в руках туристическую карту какого-нибудь 
города – будь то Париж или Санкт-Петербург. Что можно увидеть 
на такой карте? Дворцы и храмы, памятники и монументы, кото-
рыми гордится город. Специально ко Дню строителя мы решили 

подготовить свою карту. На ней – лишь малая часть грандиоз-
ных объектов, построенных и реконструированных с примене-

нием проникающей гидроизоляции Пенетрон. Им обеспечена 
надежная защита от воды и, значит, долговечность. За каждым 

из них стоит труд  строителей, которые  отмечают в эти дни свой 
профессиональный праздник.
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обработано пенетроном

Экибастуз

Караганда

Алматы

Бишкек

Нижневартовск

Барнаул
Новокузнецк

Кемерово

Красноярск

Новый Уренгой

Ангарск

Саяногорск

Иркутск

Якутск

Хабаровск

Улан-Удэ

Южно-Сахалинск



Пищеблок городской 
больницы № 5 

(водогрязелечебницы) 
г. Кременчуг,  

Полтавская обл., Украина.
Поставка материалов и 

выполнение 
гидроизоляционных работ - 

ЧП «Вемакс» 
(г. Кременчуг, 

Полтавская обл., Украина)

До начала работ

По окончании работ
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Комплекс офисных зданий 
г. Йоханнесбург, ЮАР

 МЯСОПТИЦЕКОМБИНАТ
«БЛАГОДАРНЕНСКИЙ»

г. Невинномысск, Ставропольский край, Россия

В проекте комплекса офисных зданий, расположенных на углу площади Протеа и Фредман Авеню в Йо-
ханнесбурге, изначально предполагалось использование самых современных строительных материалов. 
Для гидроизоляции фундамента, а также кровельных плит применялась гидроизоляционная добавка в бетон 
«Пенетрон Адмикс».

В соответствии с жесткими требованиями, предъявляемыми к объектам агропромышленного комплекса, осо-
бое внимание при строительстве мясоптицекомбината было уделено гидрозащите бетонных и железобетонных 
конструкций. Согласно проекту, на площади 3500 кв.м выполнена гидроизоляция промышленных полов с помо-
щью проникающего материала «Пенетрон».

О Б Р А Б О Т А Н О  



применение гидроизоляционных материалов, создаю-
щих защитный водонепроницаемый слой на поверхно-
сти бетона, является нецелесообразным. Их стойкость  
к истиранию ограничивается несколькими годами, а 
стоимость восстановительных работ с промежутком в 
2-3 года влечет за собой существенные дополнитель-
ные  затраты для эксплуатационного предприятия. 

Гораздо эффективнее в таком случае (как с тех-
нологической, так и с экономической точки зрения) 
применение материалов проникающего гидроизоля-
ционного действия, способных обеспечить водонепро-
ницаемость  всей толщи бетона, а не его поверхности.  
Для герметизации стыков и восстановления разрушен-
ного слоя бетона предназначены составы, обладаю-
щие высокой прочностью, водонепроницаемостью и 
безусадочностью. 

Многолетний практический опыт по устранению 
вышеописанных дефектов и восстановлению разру-
шенных участков бетона в аэротенках с применением 
гидроизоляционных материалов системы Пенетрон и 
«Скрепа» позволяют обеспечить выполнение работы в 
кратчайшие сроки и гарантировать качество гидроизо-
ляции на срок, превышающий 20 лет. 

Присутствие технических служб ГК «Пенетрон-Рос-
сия» в каждом регионе РФ и стран СНГ позволяет вы-
полнить обследование конструкций  и на основании 
полученных результатов составить технологическую 
карту на выполнение работ. Все это в комплексе позво-
ляет достичь максимально эффективного  результата 
при минимальных затратах.

Ниже описана типовая технология выполнения 
восстановительно-гидроизоляционных работ в аэро-
тенках, наиболее часто применяемая в подобных со-
оружениях. Для получения консультации по ремонту  
конкретной конструкции Вы можете вызвать на объект 
технолога по телефону горячей линии 8-800-200-70-92 
(звонок со всех телефонов на территории РФ бесплат-
ный) вне зависимости от территориального местона-
хождения объекта.

Реконструкция 
аэротенков очистных 

сооружений
Актуальность Проблемы
Водопроводно-канализационное хозяйство нашей 

страны довольно долго оставалось без должного вни-
мания, что в свою очередь привело к необходимости 
реконструкции более 60 % действующих очистных со-
оружений. За последние годы ситуация кардинально 
изменилась в лучшую сторону – разрабатываются и 
реализуются программы, направленные на модер-
низацию старых и строительство новых очистных 
сооружений. Новейшие эффективные разработки и 
технологии позволяют  не только повысить качество 
питьевой воды, но и обеспечить бесперебойность 
всего производственного процесса по водоподготовке 
и водоотведению. Межремонтный срок при этом уве-
личивается до максимально возможного.

Именно этот фактор позволяет ГК «Пенетрон-Рос-
сия» и водопроводно-канализационным хозяйствам 
различных регионов России  более 15 лет тесно со-
трудничать в сфере восстановления и обеспечения 
гидроизоляции, защиты и долговечности железобетон-
ных сооружений.

Неотъемлемой частью всех очистных сооружений 
являются аэротенки, служащие для очистки стоков. 
Под воздействием агрессивных сточных вод и абразив-
ного износа в аэротенках довольно часто наблюдаются 
типичные для этого вида сооружений дефекты и раз-
рушения:

• износ защитного слоя бетона с оголением арма-
туры;

• отсутствие герметичности в межплиточных швах;
• образование трещин.
При выборе материалов и технологий для восста-

новления целостности конструкции и обеспечения ее 
герметичности следует учитывать не только степень 
разрушения бетонных элементов, но и физико-химиче-
ские процессы, возникающие в аэротенках в процессе 
их эксплуатации. Ремонтные материалы, которые не-
обходимо использовать с этой целью, должны быть 
стойкими к агрессивной среде и  истиранию. Поэтому  
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Технология выполнения работ
I этап: восстановление защитного слоя бетона
1. Удалить слабый бетон с использованием отбой-

ного молотка. Очистить поверхность бетона механиче-
ским способом от иловых отложений и других материа-
лов. Бетонная основа должна быть структурно прочной 
и чистой.

2. Произвести очистку арматуры от следов корро-
зии до степени 2 по ГОСТ 9.401-2004. Зазор между 
стержнями рабочей арматуры и поверхностью бетона 
должен быть не менее 10 мм.

3. Приготовить раствор материала «Скрепа М600 
инъекционная» согласно инструкции по применению 
(см. Стандарт организации «Ремонт монолитных и 
сборных бетонных и железобетонных конструкций с 
применением материалов «Скрепа». Чертежи узлов. 
Технология выполнения ремонтных работ.)

4. Нанести раствор материала «Скрепа М600» на 
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арматуру кистевым способом с целью обеспечения ее 
защиты от коррозии.

5. Приготовить раствор материала «Скрепа М500 
ремонтная»  согласно инструкции по применению (см. 
Стандарт организации «Ремонт монолитных и сборных 
бетонных и железобетонных конструкций с применени-
ем материалов «Скрепа». Чертежи узлов. Технология 
выполнения ремонтных работ).

6. С целью восстановления защитного слоя бетона 
нанести раствор материала «Скрепа М500 ремонтная» 
на разрушенные участки. При этом поверхность бетона 
следует предварительно тщательно увлажнить.

II этап: герметизация трещин, межплиточных швов
1. По всей длине трещин, швов, примыканий выпол-

нить штрабы «П» – образной конфигурации сечением 
25*25 мм.



2. Приготовить раствор материала «Пенетрон» со-
гласно инструкции по применению.

3. Нанести раствор  материала «Пенетрон» на по-
верхность стен и днища.

IV этап: уход за обработанной поверхностью
1. Все бетонные поверхности, обработанные ма-

териалом «Пенетрон», следует защитить от механи-
ческого воздействия и отрицательных температур в 
течение 3 суток.

2. При этом необходимо следить за тем, чтобы эти 
поверхности в течение 3-х суток  оставались  влажны-
ми. Также не должно наблюдаться растрескивания и 
шелушения  покрытия.

3. Для увлажнения поверхностей, обработанных 
материалом «Пенетрон», обычно используется водное 
распыление.

Краткий список предприятий, где была 
применена технология восстановления и 
гидроизоляции аэротенков с использова-
нием материалов «Пенетрон» и «Скрепа»:

1. МУП Водоканал,  г. Подольск Московской обл. – 
ремонт аэротенков

2. ГП «Калугаоблводоканал»,  г. Калуга – ремонт 
аэротенков

3. ООО «Югводоканал-Новороссийск» – ремонт 
аэротенков

4. ООО «Горводоканал», г. Когалым – гидроизоля-
ция новых аэротенков

5. ОАО «Водоканал»,  г. Ишим Тюменской  обл. – 
ремонт аэротенков

6. МУП «Водоканал», г. Екатеринбург – ремонт аэ-
ротенков 

7. «Рижский водоканал», г. Рига, Латвия – ремонт 
аэротенков

8. ПМУП «Водоканал», г. Петрозаводск – гидроизо-
ляция новых аэротенков

9. Адлеровские очистные,  г. Сочи – гидроизоляция 
новых аэротенков  

10. МУП «Исток», г. Дзержинск Нижегородской обл. 
– ремонт аэротенков
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2. Штрабы очистить щеткой с металлическим ворсом.
3. Подготовленные штрабы тщательно увлажнить.
4. Приготовить раствор материала «Пенетрон» со-

гласно инструкции по применению (см. «Технологи-
ческий регламент на проектирование и выполнение 
работ по гидроизоляции и антикоррозионной защите 
монолитных и сборных бетонных и железобетонных 
конструкций»). Вид приготовленной смеси – жидкий, 
сметанообразный раствор. 

5. С целью обеспечения околошовной структуры бе-
тона водонепроницаемостью обработать штрабы при-
готовленным раствором материала «Пенетрон».

6. Приготовить раствор шовного гидроизоляцион-
ного материала «Пенекрит» согласно инструкции по 
применению (см. «Технологический регламент на про-
ектирование и выполнение работ по гидроизоляции 
и антикоррозионной защите монолитных и сборных 
бетонных и железобетонных конструкций»). Именно 
«Пенекрит», после заполнения им штрабы,  будет обе-
спечивать ее герметичность.

7. По той же технологии выполнить гидроизоляцию 
стыков между плитами или рабочих швов бетонирова-
ния (в зависимости от типа конструкции аэротенка).

III этап: гидроизоляция бетонных стен и днища 
1. Тщательно увлажнить поверхность бетона.



Приобрел у Вас материалы в 2011г. После приме-
нения у меня осталось одно ведро «Пенетрона» и два 
ведра «Пенекрита». Где я могу посмотреть срок его год-
ности, так как сейчас хотел их применить для гидроизо-
ляции питьевого колодца?

На этикетке напечатаны буквы и цифры. Ниже при-
водим их расшифровку, с помощью которой Вы сможете 
определить   дату  изготовления смесей.  Гарантийный 
срок годности гидроизоляционных смесей системы Пе-
нетрон составляет 18 месяцев, так что легко будет по-
считать, годен ли Ваш материал к применению:

• Первые две буквы обозначают название материала:
PN – Пенетрон, PT – Пенекрит, PA – Пенетрон Ад-

микс,  WP – Ватерплаг, PG – Пенеплаг
• Последующие две цифры  - год изготовления смеси:
          11 - 2011г.      12 - 2012 г. … и так далее.
• Следующие три цифры указывают на порядковый 

номер дня в году:
031 – 31 января       032 – 1 февраля… и так далее.
• Последние три цифры обозначают номер партии:
                     001       002… и так далее.
Общий вид обозначения выглядит так: PN 12 032 

001. Это  значит, что в ведре находится гидроизоляцион-
ный материал «Пенетрон», произведенный  1 февраля  
2012, номер партии 1.

Я делаю ремонт в своей квартире, при этом меняю 
плитку в ванной комнате. Могу ли я добавить «Пене-
трон Адмикс» в плиточный клей для создания гидро-
изоляционной прослойки между стяжкой на полу и са-
мой плиткой?

Введение  добавки «Пенетрон  Адмикс» в клей для 
плитки не приведет к требуемому результату по не-
скольким причинам. Во-первых, «Пенетрон Адмикс» 
предназначен для повышения водонепроницаемости  
бетона, а не клея, состав которого может различаться 
в зависимости от производителя.

Вторая причина, по которой невозможно таким 
способом создать «гидроизоляционную прослойку», 
заключается в следующем: при нанесении плиточного 
клея используется зубчатый шпатель, что само по себе 
не подразумевает обеспечения плотного, однородного 
и сплошного слоя клея под плиткой. В связи с этим  ре-
комендуем Вам сначала нанести гидроизоляционный 
материал «Пенетрон» на бетонные полы, что обе-
спечит требуемую водонепроницаемость, а потом за-
ниматься укладкой плитки любого размера и текстуры.
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Я являюсь главным технологом РБУ. На завтра у нас 
заказаны 430 м3  бетонной смеси тяжелого бетона класса 
по прочности на сжатие B25. Только сейчас мне сообщили, 
что бетон должен быть с добавкой «Пенетрон Адмикс». 
Но теперь у нас просто не хватит времени, чтобы сделать 
подбор состава бетонной смеси с добавкой «Пенетрон 
Адмикс», так как бетонирование назначено на завтра. По-
советуйте, что делать в сложившейся ситуации, чтобы по-
ставить бетонную смесь заданного качества для создания 
бетона с высокой маркой по водонепроницаемости? 

В этой ситуации главное, чтобы гидроизоляционная 
добавка «Пенетрон Адмикс» была у Вас в наличии в 
момент приготовления бетонной смеси или непосред-
ственно на строительной площадке, если доставка будет 
осуществляться автобетоносмесителем. Специального 
подбора состава бетонной смеси при использовании 
«Пенетрон Адмикс» не требуется, что является дополни-
тельным удобством при применении гидроизоляционной 
добавки. Учитывая, что исходный состав бетонной сме-
си  Вам известен, точный расход добавки «Пенетрон Ад-
микс» будет соответствовать 1% от  массы цемента. Так 
как  представительства ГК «Пенетрон-Россия» находятся 
практически в каждом регионе, по Вашему желанию мы 
можем оперативно направить к Вам на РБУ технолога для 
решения производственных вопросов на месте.

Любой вопрос, касающийся применения гидроизо-
ляционных материалов системы «Пенетрон», вы може-
те задать по телефону горячей линии 8-800-200-70-92 
(звонок со всех телефонов на территории РФ бесплат-
ный), а также оставить заявку на вызов специалиста не-
посредственно к вам на объект.

Посмотрел Ваши цены на устройство гидроизоляции 
существующего подвала с применением материалов 
Пенетрон. Они меня, в принципе, устраивают. Только 
боюсь, что мой расчет конечной стоимости за весь объ-
ект может не совпасть с Вашим. Как мне узнать реаль-
ную цену на гидроизоляцию фундамента моего дома?

Можем предложить два варианта:
1. Вы приезжаете в офис ГК «Пенетрон-Россия» или 

нашего дилера в своем регионе с проектом подвала и 
специалист Вам точно рассчитает количество и стои-
мость необходимых гидроизоляционных материалов, 
необходимых для ремонта Вашего подвала.

2. По телефону Вы можете вызвать технолога в со-
гласованное время непосредственно на объект, где, учи-
тывая фактические размеры и состояние подвального 
помещения, будет произведен расчет материала.

Служба спасения бетона
С помощью правильно подобранных гидроизоляционных материалов можно увеличить 
долговечность существующих сооружений, а также сократить затраты на их содержание и 
ремонт. Комплекс материалов системы Пенетрон позволяет решать широкий спектр задач, 
связанных с  гидроизоляцией и ремонтом бетонных и железобетонных конструкций. При 
возникновении сложных, нестандартных ситуаций вам всегда помогут наши специалисты. 
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На состоянии конструкций таких строений ска-
зываются температурные перепады, техногенные 
воздействия, атмосферные осадки. Но главное, что 
объекты незавершенного строительства представ-
ляют собой материальную ценность и после вы-

Судьба объектов незавершенного строительства может быть различной. Одни какое-то 
время спустя все-таки приобретают законченный вид, другим суждено постепенно разру-
шаться под влиянием неблагоприятных условий окружающей среды.  

Реконструкция 
незавершенных объектов

полнения определенного спектра работ могут быть 
введены в эксплуатацию. 

Правда, решение проблемы каждого подобного 
объекта необходимо начинать с  подробного обсле-
дования его технического состояния. Безусловно, 
требуется определить степень разрушений, произо-
шедших за годы «застоя» и оценить стоимость вос-
становительных работ. И только после проведения 
такого мониторинга принимается решение о техни-
ческой возможности и экономической целесообраз-
ности проведения восстановительных работ и за-
вершения строительства. 

Именно такой проект по реконструкции был пред-
ставлен на II Международном конкурсе проектиров-
щиков, организованном Союзом проектировщиков 
РФ и ГК «Пенетрон-Россия». Ольга Корзун, молодой 
архитектор из г. Минска (Беларусь), занималась ре-
конструкцией незавершенного законсервированного 
капитального строения, первоначально предназна-
чавшегося для тяговой подстанции.

«Главной проблемой объекта являлись стены, – 
рассказывает Ольга. – В результате воздействия зна-
копеременных температур и отсутствия горизонталь-
ной отсечной гидроизоляции между фундаментом 
и стенами, последние получили серьезные повреж-
дения. Проведенная оценка технического состояния 
строительных конструкций показала значительное 

Главный фасад здания до реконструкции

Главный фасад здания после реконструкции



Проводит обучение по программе «Современные методы устройства гидроизоляции 
бетонных и железобетонных конструкций». 

Курс адресован работникам строительных компаний, выполняющих или планирующих выполнять 
гидроизоляционные работы. Прошедшие обучение получат сертификат СРО РСПППГ и возможность 

сотрудничать с успешной компанией – лидером на рынке гидроизоляционных материалов.
Помогаем в трудоустройстве.

Екатеринбург
Тел./факс: (343) 217-02-02
e-mail: una@penetron.ru

Москва
Тел./факс: (495) 660-52-00

e-mail: moscow@penetron.ru

Продолжительность курса – 2 дня

Школа гидроизолировщиков

www.penetron.ru

Саморегулируемая организация
«Российский Союз производителей и поставщиков проникающей гидроизоляции»

итогов я стала дипломантом конкурса. Пользуясь 
случаем, хочу поблагодарить его организаторов  за 
предоставленную возможность, а белорусский фи-
лиал ГК «Пенетрон-Россия» – за торжественное вру-
чение диплома  и приза».

увлажнение внутренних стен здания с частичным раз-
рушением кирпичной кладки, трещины в плитах пере-
крытия, оголение рабочей арматуры.

Реконструкция незавершенного строения пред-
полагала его перепрофилирование в торгово-ад-
министративное помещение. Учитывая результаты 
обследования объекта, это стало невозможно по 
действующим санитарным нормам и правилам, ка-
сающимся размещения торговых помещений. В по-
иске решения поставленной задачи я внимательно 
изучила рынок гидроизоляции, а соответственно и 
технические характеристики сухих строительных сме-
сей Пенетрон и предположила, что их использование  
может стать единственным способом восстановления 
несущих конструкций здания, поврежденных поверх-
ностей стен и перекрытий. В результате действитель-
но удалось в значительной степени повысить такие 
показатели бетона, как прочность и водонепроница-
емость. В разработанном проекте нашли применение 
шовный состав «Пенекрит» и проникающий гидроизо-
ляционный материал «Пенетрон». Работы по рекон-
струкции  сооружения  были проведены успешно. 

В период разработки проекта появилась инфор-
мация о проведении международного конкурса про-
ектировщиков. Моя работа соответствовала всем 
предъявленным требованиям, и при подведении 
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Реконструкция 
незавершенных объектов

Стены и плиты перекрытий до реконструкции



Отправной точкой нашего вояжа будет столица Рос-
сии – город Москва. Интересующий нас объект распо-
ложен рядом со знаменитой площадью трех вокзалов 
– Казанского, Ярославского и Ленинградского. Этим и 
объясняется название гостиницы, построенной здесь 
еще в середине ХХ века. Она стала одной из семи ста-
линских высоток, создавших новый облик Москвы того 
времени. Строительство было нелегким – почва на 
этом участке представляет собой грунт, насыщенный 
водой, – плывун. В борьбе с водонасыщенными грун-
тами строители использовали уникальную для тех лет 
методику – вибронабивки. В грунт забивали металли-
ческие трубы с чугунным наконечником. Забив трубу в 
грунт на расчетную глубину, в нее вставляли металличе-
ский каркас из арматуры и заливали бетон. В 2006 году 
началась масштабная реконструкция отеля, который 
теперь носит название «Hilton Moscow Ленинградская». 
Учитывая стесненность территории вокруг здания го-
стиницы, не удивительно, что в ходе ремонта серьез-
ное внимание пришлось уделить восстановлению 
гидроизоляции и ликвидации водных протечек в за-
глубленной части конструкции здания. Работы велись 
с внутренней стороны подвальных помещений, 100% 
результат был обеспечен с помощью гидроизоляци-
онной проникающей капиллярной смеси «Пенетрон», 
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шовного состава «Пенекрит» и быстротвердеющей 
смеси «Ватерплаг». Сегодня гостиница получила ста-
тус архитектурного памятника в масштабах планеты. 
Некоторые элементы декора занесены в Книгу рекор-
дов Гиннесса. Здание первого в России «Hilton Hotel»  
не утратило своей значительности даже на фоне со-
временных новостроек.

Из Москвы отправимся в другую столицу – Респу-
блики Татарстан. Казань – древний город, возникший 
в начале Х века на левом берегу Волги. Выгодное гео-
графическое положение способствовало развитию горо-
да, который издавна был торговым посредником между 
Востоком и Западом. С давних пор здесь сохранилось 
немало достопримечательностей, привлекающих мно-
гочисленных туристов. Чтобы с комфортом провести 
время в Казани, предлагаем  остановиться в «Шаляпин 
Палас Отеле»,  расположенном в историческом центре 
города. Тем более, что само здание тоже является па-
мятником архитектуры и культуры начала ХХ века. В 
2005 году оно было отреставрировано в соответствии 
с первоначальным видом и является теперь одним из 
немногих сохранившихся эталонов русского модерна. 
Бережное отношение к прошлому не мешает созда-
вать здесь максимальный комфорт для гостей. Номе-

Приглашаем 
в путешествие с Пенетроном

Пик строительного сезона, работа, работа, работа. Но посмотрите вокруг – солнце си-
яет, природа радует своими красками, жара заставляет мечтать о море.  Лето…  Давайте 
отправимся в путешествие по России и странам бывшего Советского Союза – там немало 
отелей, гостиничных комплексов, пансионатов и санаториев, комфортабельность кото-
рых  обеспечена, в частности, гидроизоляционными  материалами системы Пенетрон.

«Hilton Moscow Ленинградская», 
г. Москва

«Шаляпин Палас Отель», 
г. Казань



Заглянем в Екатеринбург, крупнейший город Средне-
го Урала. Здесь можно остановиться в пятизвездочном 
отеле, открытие которого было приурочено к проведе-
нию саммита стран-участниц Шанхайской организации 
сотрудничества. Это первый в России отель бренда 
Hyatt Regency. Согласно идее французского проектно-
го бюро и концепции бренда, 20-этажное здание стало 
гармоничным продолжением архитектурного ансамбля 
города. Полюбуйтесь из панорамных окон отеля на реку 
Исеть, величественный силуэт Храма-на-Крови, постро-
енного в память о последнем русском императоре. Для 
осмотра достопримечательностей уральской столицы 
воспользуйтесь автомобилем – подземная инфраструк-
тура гостиницы предусматривает более 130 парковоч-
ных мест. Чтобы обеспечить должный уровень сервиса 
и комфорта этой части отеля, были применены матери-
алы системы Пенетрон, обеспечившие гидрозащиту за-
глубленной конструкции.

 
Красотой природы Южного Урала предлагаем по-

любоваться, расположившись в гостиничном комплексе 
«Каменный цветок». Его корпуса раскинулись у подно-
жия горы Завьялиха, в 250 километрах от Челябинска. 
Здесь можно отдыхать всей семьей, устраивать корпора-
тивные мероприятия, кататься на горных лыжах. Учиты-
вая относительную удаленность комплекса от крупных 
городов, было важно обеспечить бесперебойное снаб-
жение отдыхающих качественной питьевой водой. Для 
этого используется система из трех резервуаров. Один 
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ра отеля оснащены в соответствии с мировыми стан-
дартами. Всегда готовы к приему постояльцев отеля 
ресторан, лобби-бар, конференц-залы, бизнес-центр, 
а также тренажерный зал, сауна, бассейн. Требуемая 
гидроизоляция отдельных частей сооружения надежно 
«легла на плечи» Пенетрона.

Совсем  небольшое расстояние нужно преодолеть, 
чтобы оказаться в Ульяновске. Он тоже расположен   на 
берегу Волги, там, где она сближается с рекой Свиягой. 
В 1648 году этот город-крепость  основали для защиты 
восточных границ Московского государства от набегов 
кочевников. Со временем крепость Ульяновск (ранее 
– Симбирск) превратилась в провинциальный город с 
развитой инфраструктурой. Здесь появились театры, 
гимназии, больницы, общественные сады и бульвары. И 
сейчас город украшает немало старинных зданий.

Однако и новые объекты вызывают восхищение.  При-
глашаем вас в построенный на берегу рукотворного озера 
парк-отель «Империал Клаб Делюкс». Это единственный 
в городе пятизвездочный отель, он открыт в 2010 году. 
Близость водоема заставила строителей особое внима-
ние уделить надежности гидроизоляции фундамента  зда-
ния. При его заливке использовали гидроизоляционную  
добавку в бетон «Пенетрон Адмикс». С ее помощью также 
обеспечена герметичность бетонной чаши бассейна, вхо-
дящего в инфраструктуру отеля. Насладившись комфор-
том отеля и тенистой прохладой аллей окружающего его 
Александровского парка, продолжим наше путешествие.
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«Hyatt Regency», 
г. Екатеринбург

«Империал Клаб Делюкс», 
г. Ульяновск

«Каменный цветок», Челябинская область



из них размещен под землей. Из-за плохого качества 
швов между вертикальными плитами и примыканий пол-
стена, а также слабой конструкции дна технологического 
приямка в резервуаре, потери воды составляли ранее 
около 40% в сутки. Проведенная реконструкция под-
земного резервуара решила проблему утечки воды. Для 
этого использовался целый спектр гидроизоляционных 
материалов: «Пенетрон», «Пенекрит», гидропрокладка 
«Пенебар». Ремонтная смесь «Скрепа М500» помогла 
восстановить поврежденные бетонные поверхности. Те-
перь комфортному отдыху ничего  не мешает. 

Если вы хотите не только отдохнуть, но и заняться 
своим здоровьем, можно воспользоваться услугами са-
натория «Россия», который находится в г. Белокуриха 
Алтайского края. Это удивительный уголок умиротво-
рения и покоя в естественной природно-парковой зоне 
среди живописных аллей, фонтанов и розариев. Здесь 
находится современный центр здоровья, расположен-
ный на трех уровнях, с бассейном, тренажерным залом, 
массажным и SPA-кабинетами, спелеокамерами. При 
строительстве нового корпуса санатория – «Аква-Вита-
Терм» – систему материалов Пенетрон применили для 
гидроизоляции цокольного этажа. Здание расположе-
но на горе, и бетонные стены постоянно подвергались 
воздействию воды, стекающей с гор. Применение 
быстротвердеющего материала «Пенеплаг» помогло 
решить проблему в совокупности с использованием 
шовного  состава «Пенекрит». Завершила процесс  ги-
дроизоляции  обработка бетонной поверхности прони-
кающим материалом «Пенетрон».

А теперь навестим  наши объекты в странах ближ-
него зарубежья. Посетим бывшую столицу Республики 
Казахстан – город Алматы. Здесь находится еще один 
отель под брендом Hyatt Regency, где также приме-
нялась гидроизоляционная система материалов Пе-
нетрон. С их помощью обеспечена водонепроницае-
мость бассейна. Это первый отель подобного уровня 
в Центральной Азии. Он построен в стиле «атриум» и  
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расположен в крупном деловом районе города. Наци-
ональный колорит придает отелю юрта-бар, имеющий 
форму традиционного казахского жилища. Находясь в 
Казахстане, нельзя не побывать и в нынешней столице 
страны – Астане. На этот раз остановимся в отеле «Му-
каммаль», в котором нас ждет тепло семейного очага в 
сочетании с сервисом европейского уровня. Владельцы 
гостиницы назвали ее в честь своей бабушки, в память о 
благодатных днях детства, проведенных под ее кровом. 
Чтобы обеспечить постояльцам отеля максимальные 
удобства, в частности, бесперебойную работу лифтов, 
гидроизоляция лифтовых шахт выполнена материала-
ми системы Пенетрон.

Продолжим наше путешествие, отправившись на 
Кавказ, в Грузию. Сначала остановимся в столице го-
сударства – Тбилиси. Можно насладиться отдыхом в 
«Radisson Blu Iveria Hotel». Когда-то здесь размеща-
лась гостиница «Иверия», предназначенная для ино-
странных туристов. Во второй половине 2000-х годов 
обветшалое здание полностью перестроили. Над про-
ектом работал известный архитектор из Нью-Йорка, 
интерьеры разрабатывали немецкие специалисты, 

Санаторий «Россия», 
г. Белокуриха Алтайского края

«Мукаммаль», 
г. Астана

«Hyatt Regency Rahat Palace», 
г. Алматы



Особенно сложная ситуация возникла в двух лифто-
вых шахтах. Здесь наблюдались напорные течи через 
рабочие швы бетонирования и отдельные дефектные 
участки бетонных стен. С помощью быстротвердеющего 
материала «Пенеплаг», шовного состава «Пенекрит», 
проникающего материала «Пенетрон» проблема была 
устранена в кратчайшие сроки. Кстати, через пару лет 
в Батуми откроется отель «Хилтон» – его строительство 
идет полным ходом. Две 22-этажные башни расположи-
лись в 50 метрах от моря, так что о 100% гидроизоля-
ции необходимо было позаботиться сразу. Подвальная 
часть комплекса имеет два уровня, и для гидрозащиты 
бетонных конструкций фундаментная плита толщиной 
900 мм обработана проникающим материалом «Пе-
нетрон». Стены заглубленных помещений залиты с 
использованием гидроизоляционной добавки в бетон 
«Пенетрон Адмикс». Герметизация швов и примыканий 
выполнена шовным составом «Пенекрит». Водонепро-
ницаемость лифтовых шахт обеспечили также матери-
алы системы Пенетрон.

Завершится наш виртуальный тур в Украине, в зна-
менитом городе Одесса. Чтобы получить максимальную 
пользу, отдохнем в лечебно-оздоровительном SPA-отеле 
«Гранд-Марин». Он уютно расположился в элитном жи-
лом массиве Совиньон, всего в 200 метрах от моря. В 
отеле нам предложат не просто комфортный отдых евро-
пейского уровня, но и результативные оздоровительные 
программы. Этому способствуют два источника подзем-
ных минеральных вод, которые находятся на территории 
комплекса. Один из четырех бассейнов «Гранд-Марин» 
наполнен минеральной природной водой с подогревом. 
Их абсолютную герметичность обеспечивают материалы 
системы Пенетрон, которыми также гидроизолировали 
подземные переходы комплекса. 

Теперь остается только  совершить такой вояж в ре-
альном времени и можно будет с уверенностью сказать 
– лето прошло с пользой.
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которые  использовали в оформлении национальные 
мотивы. Согласно проекту, требуемая гидроизоляция 
бетонных элементов гостиницы была обеспечена ма-
териалами системы Пенетрон. 

А теперь отправимся на побережье Черного моря, в 
город Батуми. Там можно выбрать гостиницу в много-
функциональных комплексах «Батуми-пьяцца» или 
«Батуми-Плаза». «Батуми-Пьяцца» называют «уголком 
Италии в центре Батуми», так как здания комплекса по-
строены в итальянском стиле. Сложная гидрогеологи-
ческая обстановка в городе, обусловленная близостью 
моря, заболоченностью территорий, заставила с особым 
вниманием относиться к устройству гидроизоляции под-
земных частей зданий. Для обеспечения их абсолютной 
водонепроницаемости были использованы материалы 
системы Пенетрон. «Батуми-Плаза» – еще один новый 
проект, также расположенный в центре города. Кроме 
элитного жилого комплекса, торгового центра, кинотеа-
тров, ресторанов, бассейна, оздоровительных клубов, 
здесь находится 4-звездочная гостиница. Использован-
ные при строительстве комплекса гидроизоляционные 
материалы не смогли обеспечить эффективную защи-
ту его железобетонных конструкций от грунтовых вод. 

«Батуми-Пьяцца», 
г. Батуми

«Radisson Blu Iveria Hotel», 
г. Тбилиси

SPA-отель «Гранд-Марин», 
г. Одесса
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На южном берегу  Крыма, в нескольких километрах от Ялты,  расположен  фешенебельный  
отель «Palmira Palace». Уникальный климат и неповторимая красота крымской природы 
способствовали созданию здесь курортного комплекса. За семь лет  функционирования 
«Palmira  Palace»  уже дважды попадала в топ-лист лучших отелей Украины. 

Бассейны с видом на море

Компания «Пенетрон-Донецк», представительство  
ГК «Пенетрон-Россия» в Украине, приняла самое дея-
тельное участие в строительстве открытых  бассейнов  
на территории отеля. Вот как произошло знакомство с 
этим интересным  объектом. «В 2008 году наша компа-
ния сотрудничала с «Международным центром водного 
спорта» в Крыму, выполняя работы по гидроизоляции 
набережной.  Я  контролировал   ведение строительных 
работ, – рассказывает Александр Бадрызлов, директор 
департамента сбыта и развития дилерской сети ООО 
«Пенетрон-Донецк». – Узнав о сооружении бассейнов 

под открытым небом на территории отеля «Palmira 
Palace», вооружился техрегламентом и отправился 
туда. Сначала в ответ на предложение использовать 
для гидроизоляции  материалы системы Пенетрон я 
слышал категорическое «нет»,  но, в конце концов, ру-
ководство стройки приняло решение рассмотреть этот 
вопрос. Тут уж ждать пришлось недолго. Генеральный 
подрядчик «Palmira Palace» сообщил, что наши мате-
риалы включат в проект при условии технического кон-
троля при бетонировании и технических консультаций 
со стороны ООО «Пенетрон-Донецк».

Организация процесса бетонирования Заливка бетонной чаши бассейнов



Для создания комплексной защиты от воды на объ-
екте также  использовалась гидроизоляционная про-
кладка «Пенебар», герметизирующая рабочие швы 
бетонирования. Таким образом, мы выполнили все 
требования заказчика – обеспечили объект самой на-
дежной гидроизоляцией, к тому же – с минимальными 
трудозатратами.

В 2011 году бассейны под открытым небом были 
сданы в эксплуатацию, но сотрудничество ООО «Пе-
нетрон-Донецк» и «Palmira Palace» на этом не закон-
чилось. Сейчас ведется строительство нового корпуса 
курортного отеля. Там вновь используют гидроизоля-
ционную систему материалов Пенетрон – теперь у 
подрядчика нет никаких сомнений в эффективности, 
как с точки зрения технологичности, так и с точки зре-
ния экономии.
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Строительство открытых бассейнов курортного 
комплекса велось в январе-марте 2010 года. Техно-
логический контроль  над гидроизоляционными рабо-
тами на этапе бетонирования плиты-основания осу-
ществляли сотрудники компании «Пенетрон-Донецк».

«Работу осложняли особенности рельефа тер-
ритории – бассейны находятся практически на краю 
обрыва, – рассказывает А. Бадрызлов. – В связи с 
этим подача бетонной смеси производилась автобе-
тоносмесителями и двумя бетононасосами, располо-
женными выше и ниже уровня основания бассейнов. 
Введение в бетон гидроизоляционной добавки «Пе-
нетрон Адмикс» осуществлялось непосредственно на 
строительной площадке. Объем автобетоносмесите-
лей и состав бетонной смеси были известны, поэто-
му «порции» добавки  «Пенетрон Адмикс» и емкости 
для воды необходимого объема готовились заранее. 

Бассейны сданы в эксплуатацию

Процесс бетонирования завершен
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источников – из поверхностных и грунтовых вод. Поми-
мо выбора и монтажа подходящих гидроизоляционных 
материалов, все работы по монтажу гидроизоляции 
должны включать в себя методы контроля и дренажа 
как поверхностной, так и грунтовой воды.

Поверхностная вода, которая включает дождевую 
воду, воду из разбрызгивателей и талый снег, долж-
на быть отведена от конструкции. Это предотвращает 
просачивание внутрь здания воды, непосредственно 
прилегающей к стенам по его периметру. Отведение 
воды может производиться в один или несколько эта-
пов. Примыкающую к зданию почву следует спрофи-
лировать таким образом, чтобы образовался наклон 
в направлении от конструкции. Рекомендуется, чтобы 
наклон составлял минимум 4 см/м.

Автоматические разбрызгиватели, направленные 
на стены здания, могут насытить водой надземные сте-
ны, что может вызвать протечку в подземные области. 
Водосточные трубы или воронки, а также траншейные 
дрены, способные справляться с большими объемами 
воды, эффективно отводят воду от здания. Рекоменду-
емые средства для контроля воды показаны на рис. 1.
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 Следует помнить, что материалы для подземной 
гидроизоляции подвергаются воздействию более жест-
ких условий, чем материалы ограждающей конструк-
ции над землей. Элементы конструкции, находящиеся 
под землей, часто подвергаются воздействию гидро-
статического давления грунтовых вод, которые могут 
значительно подниматься в периоды обильных осад-
ков. В то же время, в отличие от надземных элементов 
ограждающей конструкции, подземные материалы не 
подвергаются воздействию таких условий окружающей 
среды, как ветер, дождь, ультрафиолетовое излучение 
и кислотные дожди.

По этой причине производители подземных систем 
гидроизоляции могут сосредоточиться лишь на созда-
нии эффективных барьеров для проникновения воды 
без необходимости беспокоиться о вопросах надзем-
ной гидроизоляции. Например, мембранные системы, 
использующиеся под землей, могут обладать суще-
ственной эластичностью, ведь производителю не нуж-
но дополнять их свойствами сопротивления ультрафи-
олету, ограничивающими способность к удлинению.

Все подземные гидроизоляционные системы явля-
ются барьерными. В настоящий момент не создано та-
ких дренажных систем, которые пригодны для адекват-
ной защиты от действия гидростатического давления. 
Однако системы отведения воды часто включаются в 
проект подземной гидроизоляции и рекомендуются для 
использования в сочетании с любой подземной систе-
мой. Исключение составляют лишь случаи применения 
материалов на основе пластичной глины, требующие 
наличия соответствующей подачи воды для поддержа-
ния их гидратации и гидроизоляционных свойств.

Правильное проектирование подземной части кон-
струкции начинается с надлежащего контроля водных 
условий. Совершенно не обязательно подвергать под-
земные компоненты ограждающей конструкции воз-
действию воды, которую можно каким-либо способом 
отвести от конструкции, создав при этом дополнитель-
ную защиту. Поверхностные и грунтовые воды следует  
всегда и немедленно отводить от конструкции.

 
Контроль поверхностных вод
Вода поступает в подземные поверхности из двух 

ПОДЗЕМНАЯ ГИДРОИЗОЛЯЦИЯ
Вода, в каком бы агрегатном состоянии она ни была,  в виде пара, жидкости и льда  может обеспечить 
множество проблем для строительства под землей. В виде пара она проникает через пористые поверх-
ности, в жидком состоянии может образовать протечку, замерзнув же, вызывает растрескивание бе-
тонных перекрытий. Проблемы, вызванные водой, делают внутренние помещения, находящиеся ниже 
уровня земли, непригодными для жилья не только вследствие протечек, но и вследствие повреждения 
элементов конструкции, вызванного коррозией арматурной стали, растрескиванием бетона, а также 
трещинами в конструкции. Одним из обязательных элементов защиты заглубленных частей зданий от 
воды является дренажная система.

Рис. 1. Элементы подземной гидроизоляции
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Контроль грунтовых вод
Кроме защиты конструкции при нормальном уровне 

грунтовых вод, необходимо учесть возможное времен-
ное его повышение. Ведь уровень грунтовых вод может 
быть существенно повышен вследствие накопления 
дождевой воды или даже естественных капиллярных 
явлений в почве. Поэтому гидроизоляционные мате-
риалы должны быть нанесены достаточно высоко для 
предотвращения проникновения воды при временном 
повышении уровня грунтовых вод.

При монтаже любого типа подземной гидроизоля-
ции рекомендуется устанавливать систему для сбора, 
дренажа и удаления воды от ограждающих конструк-
ций. Дренаж фундамента – это эффективный способ 
правильного сбора и последующего удаления воды. 
Он состоит из перфорированной трубы, установленной 
отверстиями вниз на подушку из гравия, которая обе-
спечивает фильтрацию воды. Перфорированные дре-
нажные трубы обычно изготовляются из поливинилхло-
рида (ПВХ). Иногда используют трубы из обожжённой  
глины, но они менее прочные. Для того, чтобы предот-
вратить вымывание почвы под фундаментом и оседа-
ние конструкции, дренажные трубы устанавливаются 
чуть выше нижней линии фундамента.

Крупный гравий прокладывается по обеим сторонам 
и над дренажной трубой для того, чтобы обеспечить 
просачивание и сбор воды. Кроме того, поверх гравия 
устанавливается сетка или маты – они защитят отвер-
стия в дренажных трубах от почвы, которая может туда 
забиться. Собранная вода отводится к дренажным по-
лям благодаря нормативному наклону трубы или зака-
чивается насосом в поглощающие колодцы.

Сборные дренажные системы для 
фундамента и почвы
Дренажные системы фундамента достаточно слож-

но правильно соорудить непосредственно на объекте. 
Кроме того, часто со временем такие системы начина-
ют работать плохо из-за просачивания в дренажные 
трубы ила, песка и почвы, что, в конце концов, приводит 
к засорению всей системы. Производители на данную 
проблему откликнулись разработкой систем с защитой 
от дурака. Такие новые сборные системы относитель-
но недороги и пригодны в качестве дополнительного 
контроля качества воды для любого строительного 
проекта: жилых домов, коммерческих и гражданских 
сооружений. О некоторых из них и будет рассказано.

Пластиковые сборные дренажные системы для  по-
чвы изготавливаются из различных пластиковых ком-
позитных составов, в том числе, из полипропилена, 
полистирола и полиэтилена. Такая система содержит 
специальные дренажные сердечники, покрытые обо-
лочкой из  геотекстильной ткани. Заводская сборка такой 
дренажной системы исключает какие-либо дополнитель-
ные действия, кроме работ, предусмотренных  проектом.

Защита от дурака в такой системе заключается 
в том, что система просто укладывается  в область, 

предназначенную для дренажа. Требуется только со-
блюдать определенный наклон траншеи. На рис. 2 

представлена упрощенная схема монтажа дренажной 
системы. Такая система стойка к повреждениям, что 
защищает ее во время засыпки. Производители также 

Рис. 2. Изометрический элемент дренажной системы

Рис. 2.1. Т-образный соединительный элемент 
для дренажной системы

Рис. 2.2. Выпускное присоединение
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предоставляют большой выбор комплектующих  для об-
работки соединения между элементами и их окончаний. 
Материалы поставляются в виде рулонов шириной до 
90 см и длиной до 150 м. Рекомендуется, чтобы изде-
лие было стойким к повреждениям, обладало некоторой  
эластичностью, чтобы выдерживать деформации, а так-
же было устойчивым к внешним  воздействиям.

Установка сборной дренажной системы
Изделие можно укладывать в уже имеющиеся тран-

шеи, оставшиеся от постройки фундамента, или тран-
шеи, специально предназначенные для дренажного 
поля. Ширина траншеи обычно составляет 5–15 см. Глу-
бина определяется фактическими условиями на участ-
ке, а также водопроницаемостью почвы. На рис. 3 пред-

ставлена типовая дренажная система.
Сборные пластиковые дрены обычно позволяют ис-

пользовать выкопанную почву как засыпку, что устра-
няет необходимость использовать для засыпки специ-
альный материал. Засыпка должна быть спрессована в 
слои.  Геотекстильная оболочка подбирается в зависи-
мости от состояния почвы. Ниже приведены основные 
виды геотекстиля  для различных видов почвы:

•	 высокое содержание глины – нетканый игло-
пробивной геотекстиль;

•	 песчаная почва – тканые материалы с высо-
кой водопроницаемостью;

•	 высокое содержание ила – геотекстиль с мел-
кими отверстиями.

Для почв, представляющих собой любую комбина-
цию из указанных выше типов, желательно проводить 
испытания или получить рекомендации производителя 
дренажной системы.

Поставляемые производителями Т-образные эле-
менты, соединители, а также выпускные элементы 
следует использовать в соответствии с проектом. Сбор 
и дренаж может производиться рядом способов, отве-
чающих требованиям для конкретной местности. Так, 

дренаж может представлять собой простой отток воды 
в землю, поверхностный дренаж, или же он может быть 
спроектирован для отвода в муниципальную ливневую 
канализацию.

Готовые дренажные системы
В дополнение к сборным дренажным системам 

для фундамента и почвы также имеются дренаж-
ные системы, используемые в сочетании  как с вер-
тикальными, так и с горизонтальными подземными 
гидроизоляционными системами. Такие дренажные 
системы обеспечивают дополнительную защиту 
от просачивания воды и эффективно снижают ги-
дростатическое давление на подземные элементы 
ограждающей конструкции.

Они обеспечивают дренаж фунтовой воды путем 
сбора и последующего перемещения воды в соответ-
ствующие точки сбора для отведения ее от конструк-
ции. Упрощенная схема изображена на рис. 4. Такие 

системы обеспечивают недорогую защиту от проса-
чивания воды, и их следует использовать вместе с 
любой подземной гидроизоляцией. В большинстве 
случаев дренажные системы могут применяться вме-
сто защитной панели для большинства используемых 
мембран, что понижает стоимость защиты системы.

Кроме дополнительной дренажной защиты для жи-
лых пространств, такие системы также используются 
самостоятельно для защиты различных гражданских 
конструкций, например, подпорных стен.

Готовые дренажные системы применяются при ги-
дроизоляции:

Рис. 4. Упрощенная схема конструкции сборной 
дренажной системы

Рис. 3. Дренажная система фундамента
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•	 подземных плит и стен;
•	 подпорных стен и опорных поверхностей;
•	 туннелей и водопропускных труб;
•	 теплоизоляционных покрытий;
•	 насыпей;
•	 дренажных канавок и траншейных дрен;
•	 площадок для игры в гольф, а также других 

парковых и игровых сооружений;
•	 в случае специальных требований к дренажу;
•	 надземных открытых площадок и подобных 

конструкций.
Эта система сходна со сборной дренажной систе-

мой для почвы, однако она имеет листы и выступы 
большего размера, что облегчает дренаж. Выступы 
обеспечивают сбор и перенос воды.  Пластиковое 
дренажное полотно покрыто геотекстильной оболоч-
кой для защиты от ила, почвы, глины и песка. Кроме 
этого, с одной стороны система обычно имеет пласти-
ковое защитное покрытие для защиты гидроизоляци-
онных мембран, которое также играет роль первичной 
гидроизоляционной системы.

Система не только устраняет необходимость в за-
щитных панелях, но также и в насыпных материалах 
типа песка или гравия. Таким образом, используя по-
чву в качестве засыпки, можно снизить общую стои-
мость конструкции. В подземных стенах такая система 
обычно используется в качестве защиты для  гидро-
изоляционных мембран, как это показано на рис. 5.

Такие системы также увеличивают скорость дре-
нажа воды (эта скорость зависит от толщины пласти-
ковых выступов, которая варьируется от 5 до 15 мм) 

в 3–5 раз, по сравнению с обыкновенными материа-
лами дренажной засыпки, песка или мелкозернистого 
материала. Материал является легким – средний ру-
лон, способный покрыть до 20 кв.м  подложки, может 
легко унести один человек. Заметим, что это эквива-
лентно небольшому самосвалу насыпного материала.

Желательно, чтобы выбранные материалы име-
ли высокую прочность на сжатие, как минимум 500 
кПа, что необходимо для защиты гидроизоляционных 
систем. Также рекомендуется, чтобы система была 
стойкой к воздействию любых химических веществ, 
которые могут присутствовать в окружающей среде 
(например, в аэропортах это нефтепродукты).

Среди множества преимуществ готовых дренаж-
ных систем над обычным насыпным материалом вы-
делим следующие:

•	 экономическая эффективность;
•	 фильтрующая ткань или геотекстиль исклю-

чают обычное для традиционных систем засорение;
•	 высокопрочный материал может использо-

ваться вместо защитной панели для мембран;
•	 повышенная надежность защиты подземных 

участков сооружения благодаря быстрому оттоку от 
конструкции грунтовых и поверхностных вод;

•	 допускает использование в качестве засыпки 
выкопанной почвы;

•	 легкий вес и монтаж с защитой «от дурака».

Монтаж готовых дренажных систем
Материал обычно поставляется в виде рулонов: 

его просто крепят к стенам  при помощи двусторонне-
го скотча, герметика или других клеящих материалов, 
рекомендуемых производителем гидроизоляционной 
мембраны. Как и в случае с кровельной черепицей, 
монтаж материала выполняется внахлест в направ-
лении потока воды: сначала устанавливаются нижние 
элементы, а затем верхние поверх нижних. Дренаж-
ные системы могут наноситься непосредственно на 
теплоизоляцию фундамента перед укладкой бетона. 

Материал из геотекстильной фильтрующей ткани 
всегда устанавливается лицевой стороной наружу. 
Производители предусматривают припуск на краях 
для перекрытия стыков. Заделываемые концы мате-
риала покрываются тканью, которая подгибается за 
лист с пластиковыми выступами. Боковые края листа 
обычно склеиваются друг с другом. 

Засыпку следует производить как можно быстрее 
вслед за монтажом, для чего может использоваться 
имеющийся на стройплощадке грунт. Засыпка долж-
на быть уплотнена согласно инструкции с помощью 
виброуплотнителя. Делать это следует осторожно, 
чтобы не повредить материал ткани.

Майкл Т. Кубал. «Справочник строителя. 
Гидроизоляция зданий и конструкций»

Рис. 5. Применение подземной гидроизоляции с дренажной 
пластиной, используемой в качестве защиты
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Группа компаний «Пенетрон-Россия» продолжает конкурс «Наш знаковый объект» . 
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